Servicio de catering saludable
Fuentes de ingreso

Para poder ver la cantidad de dinero que estan dispuestos a pagar por el Servicio de
Catering Saludable, consideraremos cuidadosamente las diferentes fuentes de ingresos y
estrategias de precios:

Ingresos por Pago Unico:

o Consideraremos tarifas unicas por eventos; como bodas, conferencias o

celebraciones privadas.
Ingresos por Pagos Recurrentes:

o Implementaremos programas de suscripcion mensual para clientes que
requieran servicios de catering de forma regular, como empresas que
realizan reuniones frecuentes.

Venta de Activos:

o Ofreceremos la venta de recetas exclusivas, brindando a los clientes la

oportunidad de replicar nuestras creaciones en sus propios eventos.
Prima por Uso:

o Estableceremos tarifas adicionales por servicios personalizados, ajustes en

menus o solicitudes especiales que vayan mas alla de los paquetes estandar.
Primas de Suscripcion:

o Crearemos niveles de suscripcion con beneficios exclusivos, como acceso a

menus exclusivos, descuentos y servicios prioritarios.
Préstamo, Renting y Alquiler:

o Ofreceremos servicios de catering en modalidad de alquiler para eventos
privados, proporcionando una opcidon mas econémica para clientes con
presupuestos ajustados.

Licencias:

o Otorgaremos licencias a otras empresas que deseen utilizar nuestras recetas
y conceptos de catering saludable en sus propios eventos, generando
ingresos por la utilizacién de nuestra propiedad intelectual.

Primas de Broker o Comisiones:

o Estableceremos acuerdos de comision con organizadores de eventos que

nos referiran a clientes potenciales.
Publicidad:

o Ofreceremos espacios publicitarios en nuestros canales de comunicacién y

en eventos patrocinados para generar ingresos adicionales.



e Precios Fijos:
o Estableceremos tarifas fijas para paquetes estandar y servicios adicionales,

proporcionando claridad en la estructura de precios.

e Precios Dinamicos:
o Implementaremos precios dindmicos basados en la complejidad del evento,
la estacionalidad y las preferencias personalizadas del cliente.

e Realizaremos un analisis de mercado para determinar la demanda y asignaremos
ponderaciones a cada fuente de ingreso segun su contribucion potencial al proyecto.

e Estimaremos la inversion inicial necesaria y estableceremos estrategias para
generar ingresos destinados a cubrir esta inversion, como acuerdos de
financiamiento, préstamos o inversiones.

En conclusion, nuestra estrategia se basara en ofrecer flexibilidad en las opciones de pago,

ajustandonos a las necesidades y preferencias variadas de nuestros clientes potenciales, y

asegurandonos de que cada fuente de ingreso contribuya de manera equilibrada al éxito del
Servicio de Catering Saludable.



