
FUNTSEZKO JARDUERAK

Funtsezko jarduerak
1. Prosezu guztien planifikazio osoa. Lana roletan banatuz eta egiteko epeak

jarriz.
2. DAFO eta CAME analisiak egitea, ahalik eta arazo gutxien izateko.
3. Kapitala lortzea enpresa sortzeko eta materialak eta eraikina erosteko.
4. Hornitzaileekin eta elkarteak egingo ditun enpresekin kontaktuan jartzea.
5. Behar den guztia erosten hasi, eta bakoitzak bere rola eta betebeharrak egin.
6. Aplikazioa sortu; behin produktua testeatuta izan den eta aplikazioa

puntzinatzen duen, marketina egiten hasi eta saltzen hasi.
7. Lortutako dirua geratzen diren gauzak ordaintzeko erabili (prestamoak,

alokairuak…) eta sobratzen den zati bat enpresan inbertitu aurrerapenak eta
hobekuntzak egiteko, eta bestea ahorro moduan erabili (arazoren bat
dagudu).

PRODUKTUA SORTZEKO: Gailuaren azpialdean zulo bat egongo da, han lurra
sartuko da eta gure teknologia berriztagarriari esker analizatuko ditu lurraren
beharrak eta hori aplikazio batean agertuko da. Analizatzeko modua sensore
batzuen bidez izango da; ura, nutrienteak, lanadrearen egoera… analizatuko
dituena. Gure gailua lurrazpian sartuko da 2mko sakontasunean eta pala batzuk
erabiliko ditu aurrera eta atzera joateko lurrazpitik. Lurra gailu barruan sartuko da,
sensoreak analizatuko dute eta gero aterako dute lurra. Zati txiki bat ikusiko da
kanpotik eta lurrazpian dagoen bola linea zuzenean mugituko da lurra guztia
analizatzeko zuzen batean eta aplikazioan mapa bat aterako da eta 1m2 bakoitzeko
egoera agertuko da. Gailuaren tamaina 0,5m2.



Lehentasunak

Lehentasunak: planifikazioa, analisia eta rolen
banaketa dira. Horrela, enpresa hasieratik ondo
estrukturatuta egongo da eta arazo gehienak
sahiestuko ditugu.
Bigarrenak: Kapitala lortzea, elkarteak egitea eta
materialak erostea. Horrela, dirua izango dugu
behar duguna erosteko edo alokatzeko, eta
material gehienak deskontuan lortuko ditugunez,
diru berdinarekin erosketa gehiago egiteko gai izango gara.
Hirugarrenak: Produktua eta aplikazioa sortu eta testeatu. Behin lehengo guztia egin
dugun, gure produktua eta aplikazioa egiten hasiko gara, eta ondo funtzionatzen
duela probatuko dugu.
Azkenak: Marketina egin eta saltzen hasi. Produktua ondo funtzinatzen duela
zihurtatzen garenean, saltzen hasiko dugu marketing onlinearen bidez, eta dirua
lortuko dugun ordaindu behar dugun guztia ordaintzeko eta soberan dagoena
inbertitzeko.


