
 

 

La red de proveedores y socios es crucial para el funcionamiento eficiente de un 
gimnasio. Incluye: 

 

-Equipamiento y Maquinaria: Proveedores de equipos y servicios de 
mantenimiento. 

-Suministros de Consumo: Proveedores de productos de limpieza, papel y 
artículos de consumo. 

-Tecnología y Software: Proveedores de sistemas de gestión y soluciones de 
seguridad. 

-Servicios de Marketing y Publicidad: Agencias de marketing digital y servicios 
de diseño gráfico. 

-Alimentación y Nutrición: Proveedores de suplementos y colaboración con 
nutricionistas. 

-Colaboraciones con Profesionales del Fitness: Contratación de entrenadores y 
colaboración con profesionales de la salud. 

-Servicios de Limpieza y Mantenimiento: Empresas de limpieza y mantenimiento 
para el gimnasio. 

-Colaboraciones Locales: Acuerdos con tiendas y empresas locales para eventos 
y programas. 

-Servicios Financieros: Bancos y proveedores de servicios financieros. 

-Certificación y Acreditación: Colaboración con organismos para cumplir 
estándares y regulaciones. 


