
PROPOSICIÓN DE VALOR

¿Qué necesidad o problema resolvéis?

-Que la gente mayor no tiene ningún familiar o las familias no tengan tiempo 
de hacerse cargo de ellos ya se por temas de trabajo.
-Que la gente mayor no se ponga en peligro para salir a la calle o cocinar, y que 
tengan algo de compañía. 

¿Qué es lo que te hace diferente y, por lo tanto, es por lo que 
tu cliente está dispuesto a pagarte?

-Que ofrecemos cursos de auxiliar y cuidados intensivos las 24h del día al igual 
que actividades de ocio y charlas sobre la discapacidad.
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