Lista de canales posibles para distribuir collares con GPS para el ganado, junto con detalles
sobre cémo podrian funcionar:

1. Tiendas Agropecuarias:

Colaboraremos con tiendas que se especializan en suministros agropecuarios. Los
ganaderos pueden comprar directamente en estas tiendas, donde el personal capacitado
puede ofrecer asesoramiento sobre los productos, incluyendo los collares con GPS.

2. Distribuidores y Mayoristas:

Estableceremos acuerdos con distribuidores y mayoristas que compren productos a granel y
los distribuyan a tiendas agropecuarias y otros minoristas. Esto amplia nuestro alcance a
nivel regional o nacional.

3.Comercio Electrénico:

Crearemos una tienda en linea donde los ganaderos puedan comprar tus collares con GPS
directamente. Ofreceremos informacién detallada sobre los productos, opciones de pago
seguras y envio eficiente.

4. Ferias y Eventos Agropecuarios:

Participaremos en ferias y eventos agricolas y ganaderos.Tendremos un puesto para exhibir
nuestros productos, proporcionar demostraciones en vivo y establecer conexiones directas
con ganaderos interesados.

5. Veterinarios y Profesionales de la Salud Animal:

Colaboraremos con veterinarios y profesionales de la salud animal. Estos profesionales
pueden recomendar nuestros collares con GPS a los ganaderos durante sus visitas,
basandose en la utilidad de los dispositivos para el monitoreo y la gestion del ganado.

6.Asociaciones Ganaderas y Agricolas:

Nos uniremos a asociaciones ganaderas y agricolas locales y nacionales. Participaremos en
eventos organizados por estas asociaciones para presentar nuestros productos y
contactaremos con ganaderos interesados.

7.Alianzas con Empresas Relacionadas:

Colaboraremos con empresas que ofrezcan productos o servicios complementarios, como
proveedores de equipos agricolas. Intentaremos establecer acuerdos para ofrecer nuestros
collares con GPS junto con otros productos.

8. Publicidad en Medios Especializados:

Anunciaremos nuestros productos en revistas, periddicos y medios en linea especializados
en agricultura y ganaderia. Utilizaremos anuncios y articulos para destacar las
caracteristicas y beneficios de tus collares con GPS.

9. Redes Sociales y Marketing Digital:

Utilizaremos estrategias de marketing digital, como anuncios en redes sociales, contenido
patrocinado y SEO, para llegar a ganaderos a través de plataformas en linea. Crearemos
contenido educativo y atractivo.



10. Ventas Directas a Ganaderos:

Estableceremos un equipo de ventas interno que se enfoque en la venta directa a
ganaderos. Utilizaremos llamadas telefénicas, correos electronicos y visitas para establecer
relaciones y cerrar ventas.

12.Empresas de Tecnologia Agricola

Colaboraremos con empresas de tecnologia agricola que puedan integrar tus collares con
GPS en soluciones mas amplias. Esto podria incluir sistemas de gestion agricola o
plataformas de monitoreo remoto.

13. Plataformas de Financiamiento Agricola:

Exploraremos asociaciones con plataformas que proporcionan financiamiento agricola. Los
ganaderos podran acceder a nuestros collares con GPS a través de programas de
financiamiento especificos para la agricultura.

14. Alianzas con Organizaciones Gubernamentales:

Colaboraremos con organismos gubernamentales relacionados con la agricultura y la
ganaderia. Participaremos en programas de apoyo agricola y suministraremos collares con
GPS como parte de iniciativas gubernamentales.

2- Canales con los clientes:

1. Atencién al Cliente Personalizada:

- Ofreceremos un servicio de atencion al cliente personalizado. Nos aseguraremos de
contar con un equipo capacitado que pueda responder preguntas, proporcionar
asesoramiento técnico y resolver problemas de manera eficiente.

2. Centro de Atencion Telefonica

- Tendremos un numero de atencion al cliente para consultas telefonicas. Esto permite a
los clientes hablar directamente con un representante y obtener respuestas rapidas a sus
preguntas.

3. Correo Electrénico:

- Utilizaremos el correo electronico para enviar actualizaciones sobre productos, consejos
de uso y promociones especiales. Ademas, responde rapidamente a las consultas de los
clientes a través de este canal.

4. Chat en Vivo:

- Integraremos un servicio de chat en vivo en tu sitio web para ofrecer asistencia
inmediata. Esto es especialmente util para resolver dudas o problemas de manera rapida
durante el proceso de compra.

5. Redes Sociales:

- Mantendremos una presencia activa en las redes sociales. Respondiendo a los
comentarios, mensajes y menciones de los clientes. Utilizaremos plataformas como
Facebook, Twitter o Instagram para compartir noticias, actualizaciones y contenido
relevante.



6. Solicitar Feedback’

- Pediremos regularmente la opinion de los clientes sobre tus productos y servicios.
También utilizaremos encuestas y comentarios para identificar areas de mejora y realizar
ajustes en funcién de las necesidades de los clientes.

9.Programas de Lealtad y Descuentos:

- Crearemos programas de lealtad que recompensen a los clientes frecuentes.
Ofreceremos descuentos exclusivos, acceso anticipado a nuevos productos o beneficios
adicionales para fomentar la lealtad.

10.Manuales y Tutoriales en Linea:
- Proporcionaremos manuales detallados y tutoriales en linea en nuestra pagina web para
ayudar a los clientes a utilizar eficazmente los collares.



