Venta de Contenedores Robotizados: La principal fuente de
ingreso para VIMM proviene de la venta directa de sus
contenedores robotizados. El precio de estos contenedores se
determina basandose en los costos de produccion, el valor anadido
por la tecnologia de automatizacion y reciclaje, y los precios del
mercado. Los clientes potenciales, como municipios y empresas
con necesidades de gestidon de residuos, estan dispuestos a pagar
por una solucién eficiente y ecoldgica que optimice sus procesos
de reciclaje.

Contratos de Servicio y Mantenimiento: VIMM también genera
ingresos a través de contratos de servicio y mantenimiento para
sus contenedores robotizados. Estos contratos aseguran un flujo
de ingresos recurrente y proporcionan a los clientes la tranquilidad
de que su inversidon esta protegida y funcionando de manera
optima.

Licencias de Software y Actualizaciones: Dado que los
contenedores de VIMM utilizan software avanzado para operar, la
empresa puede ofrecer licencias de software y actualizaciones
periddicas. Estas licencias y actualizaciones pueden ser una fuente
de ingresos recurrente y ayudan a mantener los contenedores
actualizados con las ultimas tecnologias y caracteristicas.

Servicios Personalizados y Consultoria: VIMM puede ofrecer
servicios personalizados y de consultoria para clientes que
requieran soluciones especificas o asistencia en la integracion de
los contenedores robotizados en sus operaciones existentes. Esto
puede incluir analisis personalizados de gestion de residuos,
disefo de sistemas de reciclaje a medida, y capacitacion para el
personal del cliente.

Financiamiento y Opciones de Leasing: Para facilitar la
adquisicion de sus productos a una gama mas amplia de clientes,
VIMM podria ofrecer opciones de financiamiento o leasing. Esto



permite a los clientes pagar por los contenedores en plazos,
reduciendo la barrera de entrada econémica y ampliando el
mercado potencial.



