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DESQUATTERS

Hemos creado esta empresa para desocupar a los
okupas que entran en nuestras viviendas o antes de
que lo hagan, evitar que entren en nuestras viviendas
facilmente.

Desde DESQUATTERS, buscamos mejorar la seguridad
de las casas contra los okupas. También ayudamos a
las personas que sus viviendas han sido ocupadas.

Nuestra empresa propone medidas de mejora de los
sistemas de seguridad de viviendas ya existentes.
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DESQUATTERS

En nuestra empresa ofrecemos dones, camaras que vigilen nuestras viviendas,
activas las 24 horas para vigilar que los okupas no entren en tu vivienda.

También hemos creado unas cerraduras automaticas que desde la APP puedes
cerrar las puertas de tu vivienda.

Por ultimo, ofrecemos vigilantes de seguridad (24h) a las urbanizaciones o
comunidades de propietarios conectados directamente con la policia




DESQUATTERS

En los ultimos afos, se han duplicado las demandas por okupaciones, pasando de las 9.998 denuncias
en 2016 a las 17.224 de 2021. Hoy en dia siguen aumentando, por eso, hemos creado esta empresa,
principalmente, para que se reduzcan las ocupaciones a viviendas.

EVOLUCION DEL NUMERO DE DENUNCIAS POR OCUPACION ILEGAL DE INMUEBLES
EN ESPANA

W Nimero de denuncias
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@ Alianzas

-LOS 40

- MAPS

- GOOGLE

- FACEBOOK
- INSTAGRAM

- SUPERCELL

L.
e Actividades

- QUE HACE DESQUATTERS
- COMO SE PROGRAMA
DESQUATTERS APP

- NUESTRA WEB

- CHARLAS INFORMATIVAS

Recursos
Clave

- RECURSOS FisICOS

- RECURSOS
INTELECTUALES

- RECURSOS HUMANOS
- RECURSOS
FINANCIEROS

Propuesta
de valor

ir

-PROPUESTA DE VALOR
-DATOS

-QUE OFRECEMOS

-APP Y SEGURIDAD
-DESQUATTERS APP
-CERRADURAS
AUTOMATICAS
-DIFERENCIACION CON
LA COMPETENCIA
-EXPANSION

. Relacién

con clientes
-RELACION CON LOS
CLIENTES
-CAPTACION CLIENTES
-FIDELIZACION CLIENTES
-ESTIMULACION VENTAS

C

-CANAL INTERNO
-CANAL EXTERNO

Segmentos
de clientes

-NUESTRO CLIENTE
-FACTORES DE
SEGMENTACION
-EJEMPLOS DE NUESTRO
CLIENTE IDEAL

Estructura de costos

- TIPOS DE COSTES

- COSTES FIJOS

- COSTES VARIABLES
- ANALISIS DE VIABILIDAD (2)

Fuentes de ingreso

- NUESTRAS FUENTES DE INGRESO

- SUBVENCIONES
- VENTAS
- FINANCIACIONES

- ANALISIS DE VIABILIDAD (1)
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