
‭Proposición de valor‬

‭Nuestra‬‭empresa‬‭soluciona‬‭muchos‬‭problemas,‬‭ya‬‭que,‬‭esta‬‭creada‬‭para‬‭que‬‭la‬‭naturaleza‬
‭mejore‬‭igual‬‭que‬‭el‬‭medio‬‭ambiente,‬‭pero‬‭nuestra‬‭empresa‬‭se‬‭ha‬‭basado‬‭en‬‭el‬‭material,‬‭en‬
‭vez‬ ‭de‬ ‭usar‬ ‭tanto‬ ‭plastico‬ ‭para‬ ‭crear‬ ‭el‬ ‭material,‬ ‭en‬ ‭nuestra‬ ‭empresa,‬ ‭se‬ ‭hace‬ ‭material‬
‭escolar pero ecologico, quiere decir, 0 plastico.‬
‭Este‬‭cambio,‬‭en‬‭un‬‭futuro‬‭se‬‭notara,‬‭ya‬‭que,‬‭en‬‭el‬‭mar‬‭no‬‭apareceran‬‭ciertos‬‭plásticos‬‭que‬
‭ahora si como el tipex o los boligrafos.‬
‭Por‬‭cambiar‬‭eso,‬‭no‬‭se‬‭va‬‭a‬‭solucionar‬‭de‬‭un‬‭dia‬‭para‬‭otro‬‭pero‬‭si‬‭se‬‭mantienen‬‭asi‬‭todas‬
‭las‬ ‭empresas‬ ‭del‬ ‭mundo,‬ ‭fabricando‬ ‭solo‬ ‭material‬ ‭escolar‬ ‭ecologico,‬ ‭todo‬ ‭cambiara‬ ‭e‬ ‭ira‬
‭mejor.‬

‭El‬‭cliente‬‭tiene‬‭que‬‭estar‬‭de‬‭acuerdo‬‭con‬‭querer‬‭mejorar‬‭el‬‭medio‬‭ambiente,‬‭que‬‭en‬‭general‬
‭la‬ ‭popularidad‬ ‭quiere‬ ‭mejorar‬ ‭esto‬ ‭ya‬ ‭que‬ ‭pueden‬ ‭ocasionar‬ ‭muertes,‬ ‭problemas,‬ ‭vitrus,‬
‭infecciones…‬

‭Los‬ ‭compradores(clientes)‬ ‭estaran‬ ‭dispuestos‬ ‭a‬ ‭pagar‬ ‭debido‬ ‭a‬ ‭su‬ ‭creciente‬ ‭conciencia‬
‭ambiental.‬ ‭Al‬ ‭optar‬ ‭por‬ ‭productos‬ ‭sostenibles,‬ ‭ayudan‬ ‭a‬ ‭la‬ ‭reduccion‬ ‭de‬ ‭residuos‬ ‭y‬ ‭al‬
‭impacto ambiental negativo.‬

‭Al‬ ‭optar‬ ‭por‬ ‭material‬ ‭escolar‬ ‭ecologico,‬ ‭los‬ ‭consumidores‬ ‭participan‬ ‭activamente‬ ‭en‬ ‭la‬
‭reduccion‬ ‭de‬ ‭huella‬ ‭de‬ ‭carbono.‬ ‭Estos‬ ‭productos‬ ‭suelen‬ ‭estar‬ ‭fabricados‬ ‭con‬ ‭materiales‬
‭reciclados o biodegradables, lo que ayuda a minimizar los residuos.‬

‭Los clientes pueden pagar mas tambien por la larga durabilidad del nuevo producto.‬


