Actividades clave
Alianzas estratégicas:
Convenios con proveedores y clientes: Establecer alianzas estratégicas con
empresas generadoras de posos de café para garantizar un suministro constante y
con distribuidores agricolas o viveros para la comercializacion del abono producido.
Certificaciones y cumplimiento normativo:
Procesos de certificacion y seguimiento: Cumplir con los estandares y regulaciones
ambientales, obtener certificaciones organicas y realizar seguimiento de la calidad

del producto para ganar la confianza de los consumidores y cumplir con los
requisitos legales.
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Red de distribucion eficiente: Establecer una red
= ‘ de distribucion agil y efectiva que llegue a los
agricultores, viveros y consumidores interesados
en adquirir abono organico. Explorar estrategias de marketing y posicionamiento
para destacar los beneficios de nuestro producto.

Tecnologia y sistemas de informacion:

Plataformas y herramientas digitales: Implementar software de gestion que permita
monitorizar la logistica de recoleccién, gestionar inventarios, llevar un control de
calidad y establecer canales de comunicacion con clientes y proveedores para
optimizar la eficiencia operativa de tu empresa.

Innovacién continua y adaptabilidad:

Prioriza la innovacion constante en técnicas de compostaje, procesos de produccion
y desarrollo de productos derivados de los posos de café. Mantenemos flexibilidad y
capacidad de adaptacion para responder a cambios en la demanda del mercado,
nuevas tecnologias y necesidades ambientales emergentes, asegurando asi la
relevancia y competitividad a largo plazo de nuestra empresa de reciclaje de posos
de café para la fabricacion de abono.



