4. SOCIEDADES CLAVES

Seleccion Cuidadosa de Proveedores y Socios:

e Proveedores de Materiales Tecnolégicos: Identificar proveedores de
tecnologia confiables para los componentes electronicos del traje y el
reloj inteligente.

e Socios en Investigacion y Desarrollo: Colaborar con instituciones de
investigacion para innovar en tecnologias de seguridad acuatica.

e Fabricantes de Textiles Especializados: Establecer relaciones con
proveedores que ofrezcan tejidos resistentes al agua y duraderos.

Establecimiento de Acuerdos Claros y Beneficiosos:

e Roles y Responsabilidades Definidos: Detallar las responsabilidades
de cada socio, desde el disefio hasta la fabricacion y distribucion.

e Beneficios Mutuos en Términos Econémicos: Negociar acuerdos
financieros que reflejen los beneficios de ambas partes en términos de
costos y margenes de ganancia.

Valor Estratégico:

e Acceso a Nuevos Mercados: Buscar socios que faciliten la entrada a
mercados especificos donde la demanda de productos de seguridad
acuatica sea alta.

e Conocimientos Especializados: Colaborar con expertos en seguridad y
tecnologia para mejorar continuamente la eficacia de los trajes y los
dispositivos conectados.

Gestion Activa de Relaciones:

e Comunicacion Abierta y Frecuente: Establecer canales de
comunicacion eficientes para abordar cualquier problema rapidamente
y fomentar la colaboracién continua.

e Resolucion Rapida de Problemas: Implementar un proceso de
resolucién de problemas que garantice la rapida correccion de
cualquier inconveniente que pueda surgir.

Alianzas Estratégicas para el Exito:

e Colaboracion con Marcas Deportivas Reconocidas: Explorar alianzas
estratégicas con marcas de renombre en deportes acuaticos para
aprovechar su credibilidad y llegar a nuevos clientes.

e Asociacion con Organizaciones de Seguridad Acuatica: Establecer
vinculos con organizaciones comprometidas con la seguridad acuatica
para reforzar la imagen de AquaGuard como lider en este sector.






