
Fuentes de ingresos

Descargas de la app

Y ingresos mediante ventas de objetos

(merchandaising) .

Fuentes de ingresos:

​ Modelo Freemium:
● Ofrece una versión básica de la aplicación de forma gratuita.
● Introduce funciones premium o características avanzadas que los

usuarios pueden desbloquear mediante el pago de una suscripción.
​ Suscripciones:

● Ofrece planes de suscripción mensuales o anuales para acceder a
características premium, como rutas personalizadas, información de
tráfico en tiempo real, o funciones de navegación avanzadas.

​ Publicidad:
● Muestra anuncios dentro de la aplicación para generar ingresos.

Pueden ser anuncios de banners, intersticiales o anuncios de video.
​ Afiliados:

● Establece asociaciones con servicios relacionados, como restaurantes,
estaciones de servicio o atracciones turísticas, y obtén comisiones por
cada usuario que realice una reserva o compra a través de tu
aplicación.

​ Datos y Analíticas:
● Recopila datos de usuario de forma anónima y agrégales valor para

vender información demográfica o patrones de comportamiento a
terceros. Asegúrate de cumplir con las regulaciones de privacidad y
obtener el consentimiento de los usuarios.

​ Colaboraciones con Empresas:



● Colabora con empresas locales para promocionar sus servicios o
productos a través de tu aplicación. Puedes cobrarles una tarifa por
destacar sus negocios en las rutas sugeridas.

​ Servicios Premium:
● Ofrece servicios premium, como guías turísticas descargables,

contenido exclusivo o acceso a eventos especiales relacionados con
las rutas.

​ Venta de Datos de Tráfico:
● Si tu aplicación recopila datos de tráfico en tiempo real, puedes vender

estos datos a empresas interesadas, como empresas de logística o
planificación urbana.

​ Desarrollo a Medida:
● Ofrece servicios de desarrollo a medida para empresas que deseen

integrar tus capacidades de mapeo y rutas en sus propias
aplicaciones.

​ Donaciones:
● Permite que los usuarios realicen donaciones para apoyar el desarrollo

continuo de la aplicación, especialmente si se ofrece de forma gratuita.

Es crucial equilibrar la generación de ingresos con la experiencia del usuario para
garantizar que la aplicación siga siendo atractiva y útil. Además, ten en cuenta la
ética y la privacidad al manejar datos de usuarios y colaborar con terceros.


