Socios clave

En nuestro proceso de optimizacion del modelo de negocio,
contamos con la valiosa colaboracion de socios estratégicos:

1.

Factoriabiz. Esta alianza nos brinda acceso a permisos y
compatibilidad con sistemas como Android e iPhone de
los chips y pantallas que incorporan las carteras,
reforzando nuestro compromiso con el apoyo a
empresas regionales y la proximidad en nuestras
relaciones comerciales.

Marcas de renombre en diseno, como Nike, Valentino,
Gucci y Ferrari con el fin de ampliar tanto nuestra gama
de productos como la diversidad de disenos. Esta
iniciativa esta orientada a cautivar a un publico mas
joven, fortaleciendo asi nuestra presencia en el mercado.

La empresa proveedora de cuero sera InterLeather.
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Tareas:

Mikel: Responsable de liderar la implementacion de soluciones
tecnoldégicas y sistemas informaticos, gestiona la infraestructura
tecnolégica para optimizar la eficiencia operativa, ademas, colabora
en la planificacion estratégica tecnologica y empresarial.

Samara: Encargada del desarrollo creativo y disefio de productos,
especialmente en el ambito de la moda, dirige las estrategias de
marketing y ventas, asegurando una presencia sélida en el mercado
y gestiona las relaciones con clientes y socios comerciales para
impulsar el crecimiento de la empresa

Luka: Encargado de desarrollar estrategias de marketing efectivas
para posicionar la marca, realiza investigaciones de mercado para
comprender las tendencias y necesidades del consumidor, y
colabora estrechamente con los otros departamentos para alinear
las estrategias de marketing con los objetivos empresariales.



