Estrategia asko daude janari azkar osasungarria eskaintzen duen zure jatetxera bezeroak
erakartzeko! Hona hemen ideia batzuk:

Marketina sare sozialetan: Erabili Instagram, Facebook edo TikTok bezalako plataformak zure
plater osasungarrien irudi eta bideo erakargarriak partekatzeko. Elikagaiak prestatzeari buruzko
edukia, pozik dauden bezeroen testigantzak eta sustapen bereziak argitaratzen ditu.

Eskaintzak eta promozioak: Eskaintza bereziak sortzen ditu bezero berriak erakartzeko, hala nola,
lehen erosketagatiko deskontuak, prezio erakargarrietako konbo osasungarriak edo
fidelizazio-programak.

Tokiko kolaborazioak: Asdciate con otras empresas local, hala nola gimnasioak, elikagai
osasungarrien dendak edo talde komunitarioak, zure jatetxea sustatzeko eta bere kideei
deskontu esklusiboak eskaintzeko.

Kalitatea eta aurkezpena: Ziurtatu janaria goxoa eta bisualki erakargarria dela. Plateren
aurkezpena funtsezko faktorea izan daiteke bezeroak erakartzeko, eta, beraz, eramateko
diseinuen estetika zaintzen du.

Ekitaldiak eta tailerrak: Doako dastatzeak, nutrizioari buruzko hitzaldiak edo sukaldaritza
osasuntsuari buruzko tailerrak antolatzen ditu komunitatea erakartzeko eta elikadura
osasungarriarekin duzun konpromisoa erakusteko.

Aliantzak etxez etxeko entrega-enpresekin: Zure jatetxeak etxez etxeko zerbitzua eskaintzen
badu, lagundu entrega-plataformekin zure irismena handitzeko eta zure janaria eskuragarriagoa
izan dadin.

Testigantzak eta aipamenak: Eskatu pozik dauden zure bezeroei aipamen positiboak utz ditzatela
tokiko aipamenen webguneetan, hala nola Google Maps edo Yelp. Iritzi positiboek eragina izan
dezakete beste bezero batzuen erabakian.

Tokiko  publizitatea: Erabili  publizitate-hesiak, iragarkiak tokiko egunkarietan edo
komunitate-irratietan, zure arloko publiko zabalago batengana iristeko.

Gogoratu otorduaren kalitatea, bezeroarentzako aparteko =zerbitzua eta zure janari
osasungarriaren proposamenaren benetakotasuna funtsezkoak direla bezeroak epe luzera
erakartzeko eta atxikitzeko.






