Para que nuestra funcione, debe realizar una serie de acciones, entre las que se incluyen las

siguientes:

Realizar un estudio de mercado: El estudio de mercado ayudara a la empresa a identificar
su mercado objetivo, comprender las necesidades y preferencias de los clientes, y evaluar la
competencia.

Disefar una estrategia de marketing: La estrategia de marketing ayudara a la empresa a
promocionar sus productos y llegar a su mercado objetivo.

Desarrollar un plan de produccion: El plan de produccion definira los procesos necesarios
para fabricar los muebles, asi como los recursos necesarios, como las piezas, el equipo y la
mano de obra.

Establecer un sistema de control de calidad: El sistema de control de calidad ayudara a la
empresa a garantizar que los muebles cumplan con los estandares de calidad.

Gestionar las finanzas: La empresa debe gestionar sus finanzas de forma eficaz para
garantizar su viabilidad a largo plazo.

Ademas de estas acciones basicas, necesitamos realizar otras acciones para mejorar nuestras
posibilidades de éxito, como las siguientes:

Colaborar con proveedores de piezas: La colaboracién con proveedores de piezas puede
ayudar a la empresa a obtener las piezas que necesita a un precio competitivo.

Innovar en los productos: La innovacion en los productos puede ayudar a la empresa a
mantenerse a la vanguardia de la competencia.

Expandir el negocio: La expansion del negocio puede ayudar a la empresa a llegar a nuevos
mercados y aumentar sus ventas.

A continuacién, se presentan algunos consejos especificos para que tengamos éxito:

Centrarse en la calidad: La calidad es fundamental para el éxito de cualquier empresa que
fabrica muebles. Nuestra empresa deben centrarse en la calidad de los materiales, la
fabricacién y el acabado de los muebles.

Ofrecer un servicio al cliente excelente: El servicio al cliente es importante para cualquier
empresa, pero es especialmente importante para las empresas que fabrican muebles
personalizados. Debemos ofrecer un servicio al cliente excelente para garantizar la
satisfaccion de los clientes.

Promocionar nuestros productos de forma creativa: Debemos promocionar nuestros
productos de forma creativa para captar la atencién de los clientes. L.a empresa puede
utilizar canales de marketing tradicionales, como la publicidad, pero también pueden utilizar
canales de marketing mas innovadores, como las redes sociales.



