
El proyecto "Bocado de Esperanza: Un Mundo Sin Hambre" tiene la oportunidad 

de establecer diversas relaciones con su segmento específico de mercado. Aquí 

se describen algunos tipos de relaciones que la empresa podría establecer: 

Relaciones Comerciales con Establecimientos Alimenticios: Establecer 

acuerdos comerciales con restaurantes, bares y centros de alimentación para 

recoger sus excedentes de alimentos frescos al final del día. Mantener una 

comunicación regular para coordinar la logística de la recolección y garantizar la 

calidad de los alimentos. 

Relaciones Colaborativas con Organizaciones Benéficas: Colaborar 

estrechamente con organizaciones benéficas para donar parte de los excedentes 

recolectados a personas necesitadas. Mantener una comunicación constante para 

coordinar las entregas y asegurar que los alimentos lleguen a aquellos que más 

los necesitan. 

Relaciones con Clientes a través de la Plataforma en Línea: Ofrecer una 

plataforma en línea amigable para que los clientes puedan comprar los 

excedentes de alimentos frescos. Establecer un sistema de retroalimentación para 

recoger comentarios y mejorar continuamente la experiencia del usuario. 

 

Relaciones de Sensibilización y Concientización: Implementar campañas de 

sensibilización sobre la importancia de reducir el desperdicio de alimentos. 

Interactuar con los clientes y la comunidad a través de redes sociales, eventos y 

otras plataformas para promover la conciencia sobre la sostenibilidad y la 

responsabilidad social. 

 

Relaciones con Autoridades Locales y Reguladoras: Mantener una 

comunicación transparente con las autoridades locales para cumplir con 

regulaciones alimentarias y garantizar la seguridad en la manipulación y 

distribución de alimentos. 


