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Propuesta de Valor

1.-Investigacién de mercado:

Realiza encuestas, entrevistas o estudios de mercado para entender la disposicion a
pagar por un deporte nuevo como el copball en diferentes paises europeos. Esto te dara
una idea de cuanto estarian dispuestos a pagar los aficionados al deporte.

2.-Comparacién con deportes similares:

Analiza el precio de otros deportes similares en Europa. Examina deportes locales o
menos conocidos que han logrado expandirse y como han establecido sus tarifas.

3.-Valor agregado:

Identifica los beneficios tnicos que ofrece el copball en comparacion con otros
deportes. Si tiene caracteristicas especiales o valores inicos, esto podria aumentar su
valor percibido.

4.-Segmentacion de mercado:

Considera diferentes segmentos de mercado. Quizés algunos paises o regiones estan
mas dispuestos a pagar por deportes nuevos o tienen una cultura deportiva que se alinea
mejor con el copball.

5.-Pruebas piloto o demostraciones gratuitas:

Realiza eventos de prueba o demostraciones gratuitas del deporte en algunos lugares
clave para evaluar la reaccion del publico y su disposicion a pagar por participar o ver el
copball.



