
Perfil del Cliente: SportTravel Adventures se dirige a un público diverso de entusiastas 
del deporte y amantes de las experiencias únicas. El cliente ideal se caracteriza por los 
siguientes atributos: 

1. Depor0stas Aficionados y Entusiastas: 
o Personas que prac@can deportes a nivel amateur y desean vivir 

experiencias depor@vas emocionantes, ya sea asis@endo a eventos, 
par@cipando en torneos o disfrutando de entrenamientos con 
profesionales. 

2. Fans Apasionados: 
o Aficionados que son apasionados seguidores de equipos o atletas 

específicos y buscan oportunidades para seguirlos en eventos 
depor@vos clave. 

3. Viajeros Aventureros: 
o Individuos que buscan combinar su amor por el deporte con la 

exploración de des@nos emocionantes y la par@cipación en ac@vidades 
depor@vas extremas. 

4. Grupos y Equipos Depor0vos: 
o Equipos depor@vos locales o grupos de amigos que desean organizar 

viajes depor@vos para fortalecer la cohesión del equipo, par@cipar en 
torneos o disfrutar de experiencias exclusivas juntos. 

5. Profesionales del Fitness y Entrenadores: 
o Entrenadores personales, profesionales del fitness y atletas que buscan 

oportunidades de formación y desarrollo personal mediante la 
par@cipación en clínicas y entrenamientos exclusivos. 

6. Turistas Culturales y Gastronómicos: 
o Viajeros que desean sumergirse en la cultura local mientras par@cipan 

en eventos depor@vos, experimentan la gastronomía del lugar y 
exploran los des@nos desde una perspec@va más amplia. 

7. Familias Depor0vas: 
o Familias que comparten el amor por el deporte y buscan experiencias 

que sa@sfagan tanto a adultos como a niños, combinando eventos 
depor@vos con ac@vidades familiares. 

Enfoque de Marke0ng: SportTravel Adventures u@lizará estrategias de marke@ng 
específicas para llegar a cada segmento de su audiencia, destacando los beneficios 
personalizados que la agencia ofrece a cada grupo. Las redes sociales, marke@ng de 
contenidos y asociaciones con atletas y equipos serán herramientas clave para llegar a 
estos clientes de manera efec@va. Además, la plataforma online será diseñada para ser 
intui@va y fácil de usar, adaptándose a las diversas necesidades y preferencias de los 
diferentes perfiles de clientes. 
 


