
PROPOSICIÓN VALOR:
• ¿Qué necesidad o problema resolvemos?

- Resolvemos el problema de la soledad y/o poca actividad física de las personas
mayores, este proyecto les permitirá poder disfrutar de actividades al aire libre
cuidando de sus plantas.

• ¿Qué es lo que te hace diferente y, por lo tanto, es por lo que tu cliente está dispuesto a
pagarte?

- La gente mayor prefiere siempre pasar un día en el campo que un día en su residencia
o casa, además de ello le damos la oportunidad de socializar con otras personas.


