CANALES DE VENTA

Una empresa que vende bicicletas estaticas que generan electricidad
podria utilizar diversos canales de venta para llegar a sus clientes. Aqui hay
algunos canales que podrian ser efectivos:

e Venta Directa:

e Tienda en linea: Una plataforma de comercio electronico propia o a
través de sitios populares.
e Venta por teléfono: Ofrecer la opcidn de realizar pedidos por teléfono.

e Minoristas y Distribuidores:

e Tiendas de equipos de ejercicio: Colaborar con minoristas
especializados en equipos de ejercicio.

» Tiendas de articulos deportivos: Vender a través de grandes cadenas de
articulos deportivos.

e Asociaciones Comerciales:

e Colaboraciones con gimnasios: Ofrecer equipos a gimnasios y centros
de fitness que estén interesados en equipos ecoldgicos.

o Colaboracion con empresas de bienestar: Asociarse con empresas que
promuevan un estilo de vida saludable y sostenible.

o Marketing Digital:

e Publicidad en linea: Utilizar anuncios pagados en plataformas como
Google Ads y redes sociales.

» Marketing de contenidos: Crear contenido Util y relevante sobre fitness,
sostenibilidad y el uso de bicicletas estaticas generadoras de



electricidad.
o Alianzas Estratégicas:

e Asociaciones con empresas sostenibles: Colaborar con empresas que
comparten valores similares en cuanto a sostenibilidad.

e Programas de recompensas: Establecer programas que incentiven la
compra de las bicicletas estaticas generadoras de electricidad.

e Demostraciones y Pruebas:

o Demostraciones en tiendas: Proporcionar demostraciones en tiendas
fisicas para que los clientes puedan probar los productos.

e Programas de prueba: Permitir a los clientes probar las bicicletas
estaticas antes de comprarlas.

Al elegir los canales de venta adecuados, la empresa puede maximizar su
alcance y llegar a un publico diverso interesado en las bicicletas estaticas
generadoras de electricidad.




