


ENERGYOU Fuentes de ingreso

¢cCuanto y como esta dispuesto a pagar nuestro cliente por el producto?

Precios de nuestros productos:
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- Ginseng + fresa - Ginseng + chocolate
- Guarana + fresa - Guarana + chocolate

Precios fijos y dinamico
- 1 unidad= 1,31€ * Pagos unicos
- Pack 4 unidades= 5,25€ Fuentes de ingresos—> Venta directa del

- Pack ahorro 6 unidades= 5,99€ producto.
- Publicidad en Tv,

RRSS y radio.



Ingredientes

Leche

Ginseng en polvo
Fresa en polvo
Chocolate en polvo
Guarana en polvo

ENERGYOU Fuentes de ingreso

Coste por kilo o litro

0,84€/itro
12,50€/kilo
9,31€/kilo
9,31€/kilo
9,31€/kilo

Coste por yogur bebible{330ml)

300ml 0,25¢€
10mil 0,00 €
20ml 0,00€
20mi 0,00 €
10ml 0,00€
0,25¢€
Ginseng+fresa 0,25€
Ginseng+choco 0,25€
Guarana+fresa 0,25€
Guarana+choco 0,25 €
\

1.31¢€
1.31¢€
1.31¢€
1.31¢€

Coste po pack de 4

1200ml
40ml
B0ml
B0ml
40ml

+1,06€ de beneficio (84,8%) que

usaremos para los impuestos, salarios

y como margen de error.

1,01 €
0,00€
0,00 €
0,00€
0,00 €

1,01 €

1,01€
1,01€
1,01€
1,01€

Coste por pack de &

1800mlL
60ml
120ml
120ml
B60ml

9,20 ¢

1 tonelada de plastico reciclado (100€)= 40.000 envases = 52.400€ de los cuales 42.400€ son

beneficios para la empresa.

1.51¢€
0,00€
0,00€
0,00€
0.00€

1.51¢

1.91¢€

1.87¢€
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Empezaremos con
nuestro propio
dinero y con
inversiones de
familiares y amigos.

Inicio

1 mes

Con las primeras
ventas conseguiremos
los primeros ingresos
gue irdn destinadosa
la empresa.

5 meses

Empezaremos a
asociarnoscon
empresas como
PrimaFrio, para
vender mas lejos
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PLAN DE MARKETING

3 ano

Nos
Habremos
1 ano expandido

Tendremos una
plantilla fijay
nuestra economia
ira mejorando



