7. RECURSOS CLAVE

Para establecer y operar un negocio de fabricacién y venta de tanques de revelado mediante
impresion 3D, se requieren diversos recursos tangibles e intangibles. Aqui hay una lista de
recursos clave:

Recursos tangibles:
Impresoras 3D:

e Adquisicibn de impresoras 3D adecuadas para imprimir los tanques de
revelado.

Materiales de Impresién 3D:
e Compra de filamentos (PLA, PETG, nylon) o resinas necesarias para imprimir
los tanques.

Sitio Web y Plataformas de Venta:
e Desarrollo y mantenimiento de un sitio web de comercio electrénico o
presencia en plataformas de venta en linea.

Almacenamiento y Logistica:
e Espacio de almacenamiento para materiales y productos terminados.
e Sistema logistico para gestionar el inventario y el envio.

Hardware y Software de Disefio 3D:

e Computadoras con software de disefio 3D para la creacién y modificacion de
modelos.
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Equipamiento de Oficina:
e FEquipos de oficina, como computadoras, impresoras, y mobiliario necesario
para las operaciones diarias.

Recursos Financieros:
e Capital financiero para la adquisicion de materiales, equipos y otros gastos
operativos.

Recursos Intangibles:

Conocimientos Técnicos:
e Experiencia en disefio 3D, impresion 3D y conocimientos técnicos
relacionados con la fabricacion de tanques de revelado.

Propiedad Intelectual:
e Proteccion de la propiedad intelectual para disefios Unicos, marcas registradas
y patentes si es aplicable.

Marca y Reputacion:
e Desarrollo y mantenimiento de una marca soélida y una buena reputacion en la
industria.

Relaciones con Clientes:
e Construccion de relaciones solidas con los clientes a través de un excelente
servicio al cliente y participacién activa.

Red de Proveedores:
e Establecimiento de relaciones con proveedores confiables de materiales de
impresion 3D y otros suministros.

Red de Colaboradores y Socios:
e Colaboraciones con fotégrafos, expertos en fotografia analdgica u otros socios
estratégicos.

Agilidad y Adaptabilidad:
e Habilidad para adaptarse rapidamente a cambios en la demanda del mercado
y avances tecnologicos.

Capacidad de Marketing:
e Estrategias de marketing efectivas para llegar a nuevos clientes y promocionar
los productos.

La combinacién adecuada de estos recursos tangibles e intangibles es esencial para el éxito

a largo plazo del negocio. La gestion eficaz de estos recursos contribuird a la calidad del
producto, la satisfaccién del cliente y la sostenibilidad del negocio.
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