8.- ESTRUCTURA DE COSTOS

La estructura de costos para el inicio de "Chef-Driver" refleja la inversiéon necesaria para
poner en marcha la plataforma y el foodtruck, asi como para asegurar un despliegue
eficiente de las operaciones. Estas cifras aproximadas estan disefiadas para abordar los
elementos clave que sustentan la transmision en vivo de programas culinarios y la entrega
de ingredientes a los suscriptores.

Desarrollo Tecnolégico y Plataforma Online (aprox. €80,000):

La creacion y desarrollo de la plataforma web y la aplicacién mdvil son esenciales para la
emision de programas culinarios y la gestidén de pedidos. Los costos incluyen el trabajo de
programadores, disenadores de UX/Ul y la implementacién de sistemas de pago seguros.

Adquisicidn del Foodtruck y Equipamiento (aprox. €120,000):

La compra del foodtruck, equipado con camaras de alta calidad y tecnologia de
transmision en vivo, constituye una inversion significativa. Ademas, se incluyen costos
relacionados con la adaptacion del vehiculo para la preparacién de recetas autéctonasy la
instalaciéon de equipos de cocina.

Gastos de Marketing y Publicidad (aprox. €40,000):

La promocion inicial de "Chef-Driver" requerira una inversion en campanas publicitarias
digitales, presencia en redes sociales y colaboraciones con influencers y celebridades.
Estos gastos son esenciales para generar conciencia de marca y atraer a la audiencia en
las primeras etapas.

Relaciones con Proveedores y Costos de Ingredientes (aprox. €60,000):

Establecer relaciones sélidas con proveedores nacionales y locales es crucial. Los costos
incluyen la adquisicion inicial de ingredientes para las primeras emisiones, asi como
acuerdos con proveedores para la entrega de ingredientes a los suscriptores.

Costos de Personal y Chefs (aprox. €20,000):

Contratar personal clave, incluidos chefs para la elaboraciéon de recetas y personal de
produccidn, es fundamental para la calidad de las transmisiones. Los costos de personal
también cubren salarios iniciales, entrenamiento y compensaciones para colaboradores
invitados.
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Logistica y Entrega a Domicilio (aprox. €30,000):

La logistica eficiente de entrega a domicilio requiere inversiones en vehiculos de reparto,
almacenamiento adecuado de ingredientes perecederos, y laimplementacion de sistemas
de seguimiento y gestion de pedidos para garantizar entregas oportunas.

Equipamiento y Tecnologia para Produccion (aprox. €25,000):

La adquisicion de equipos de produccién, como camaras, iluminacidon y sistemas de
sonido, es esencial para garantizar transmisiones de alta calidad. Ademas, los costos
incluyen software de ediciony produccion.

Costos Administrativos y Legales (aprox. €10,000):

Gastos relacionados con la creacidn legal de la empresa, registro de marca, segurosy otros
costos administrativos esenciales para garantizar el cumplimiento normativo y la
operacion legal del negocio.

Total Aproximado de Inversion Inicial: €395,000

Plan Economico-Financiero

I Nombre de la empresa | IC‘he:’-Dx:iver SL I
I Tipo de empresa | ISo:iedad Limutada I
[ Actividad | [venta Online |
I Direccion | I Av.Astorga 25A.24198, La Viceen del Canmuno, Lq
[ Poblacion | |La Viegen del Camino, Leon. |
I Fecha inicio actividad ddimmlaaaa | | 18/12/2024 |
I Tipo medio de IVA I 21,00ZI I Rezerva s/ beneficios %o I 10,00Z|
Tipo medio retencion a empleados 15,003 Dias de cobro 3 /ventas 15
Porcentaje Impuesto 15,002 Dias de pago 30

Aboidas v oomanianios: ]
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E 4
INVERSIONES mcdio | Aol AT e Agad el
lem oy
Inmonilizads Marerial
Tervenar 30.000,00
Cansmrnccianes 2a] 72.000,00
Insralacianes ¥ maguinaria 20%2] 48.000,00
Elemmenrar g2 rransparre 15222] 36.000,00
Eguing pracers de informan|  102] 24.000,00
Orrg iwmowiligady maremiad | 103] 24.000,00
Total inmovihizado material S 0,00 0,00 0.00 0,00
Inmronilizads Invanerbie
Investipacion v Desarrolls 1524) 35,100,000
Parenrer, ficenciar y marcar|  20%] 46.800,00
Aplicacianes infarmaricas 1522] 3510000
Devechar de mrarhars 10%2] 23.400,00
Caman franguicia Sx] 170000
Toral inmovilizado intangible | 152.100,00 0.00 0.00 0.00 0.00
Inpersiones financreras T.500,00
_Amartizacian Inmrovilizads Marerial 37.800,00]) 37.800,00( 37.800,00( 37.800,00) 13.800,00
Amartizacian Inmrovilizads Inraneble 22815000 2281500 2281500 22.815.00( 2281500
Fiangar y Devarizor d 530,00
TINAINCIACIUIY
_Aterfaciones dinerarias 300.000.00
Subrenciones no vetntegrables
Subrencioner a la inversian
FINANCL-!CIdNA_]ENA |
Préstamos Bancarios Largo Plazo
Cuagntia del préstana 120.000,00
Tipo de interés Yo 3,50%
Plazo en alios 3
Préstamos Bancarios Corto Plazo
Cugntia del préstamia 40.000,00
Tipo de inferér 5o 4,00%
Plazo en meser 12
|Garfa;ﬁ.l;m;ra’fm 5.5800,00 341678 2.606,14 1.767.14 898.76
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VENTAS - INGRESOS Asiod Ado2 Ario3 Ajsiod Afios
Suscripeian mensual 1.500.000,00
Venta online 150.000,00
Venta entrada claser presenciales 90.000,00
Total ventas 1.740.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Otros Ingresos
Otros Ingresos de explotacion 12.000,00
Ingresos financieros 3.000,00
Ingresos exvepoionales 9.000,00
Dmputacion de Subvenciones Inver 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

TOTAL INGRESOS 1.764.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00
COMPRAS Ariol Arka? Afed Agod Aroas
Marerial audiovisnal J0.000,00
Unillase 15.000.00

Total compras 45.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Servicios exteriores
_Arrendansentor 30.000.00
Eebaracidn v Conrervacion 7.000,00
Servicior Proferionaler 21.000,00
Tranrbortes 10.500.00
Primear de Seguvor 5.600,00
Servicior bancarior v rimilarer 3.500,00
Publicidad y Promocion 18.000,00
Suministror 28.000,00
Gartor de 17iaje B.400.00
Tribustor 12.600.00
Gastar establecinsiento 10.500,00
Licenciar v altar memimistror 4.900.00
Otror Gartor 24.000.00
Total servicios exteriores |184.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00
Gastor exceboionaler 20.000.00
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GASTOS DE " " " " "
Aidol Ado2 Ado3 Adod Ados

PERSONAL

Sueldos y Salarios 180.000,00

Seouridad Social 30.000,00
‘ Oiros gastos de personal | J:_E|E|(|;00| | | | |
‘Gastos de personal | _‘-_‘-_‘-.OOO=OO| O=OO| O=OO| O=OO| O=OO|
ACTIVO CORRIENTE Ariol Are? Ao Ariod Arios
Desedares ¥ ofros 45.000,00

Exirtenciar 35.000,00

Teroresia y Bancos 90.000,00

OTROS PASIVO Ardel Are2 Aol Arod Ardos
_Acreedorer I/ p 25.000,00

Otrar acreedores a /b (no bancars)  15.000,00

Total Acrredores 1/p 40.000.00 0,00 0,00 0,00 0,00
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Perdidas v Ganancias

AND1 ANO 2 AND 3 ANO 4 AND 5
Importe cifra de negocio
|Tmpocte cifea de ventas |1.740.000,00] 0,00] 0,00 0.00| 0.00
Variacion de existencias
[Vasiacion de existencias | 35.000.00 -35.000.00] 0.00 0.00] 0.00
Aprovisionamientos
|Consnmo de mercaderias | -s0.000,00] 35.000.00] 0,00 0.00| 0.00
Ohtros ingresos de explotacion
Orros inpresos 12.000,00 0,00 0,00 0.00 0,00
Subrencicne: de explotacicn 0,00 0.00 0,00 0.00 0,00
Gastos de personal
(Gasto: de personal -222.000,00 0,00 0.00 0,00 0,00
Ohtros gastos de explotacion
Arcendamientos -30.000,00 0.00 0,00 0.00 0.00
Reparacion v conservacion -7.000,00 0.00 0,00 0,00 0,00
Servicios profesionales -21.000,00 0.00 0,00 0.00 0,00
Tranzportes -10.500,00 0.00 0,00 0.00 0,00
Primas de seguros -5.600,00 0.00 0,00 0.00 0,00
Servicios banearios v similares -3.500,00 0.00 0,00 0.00 0,00
Publicidad + promaocion -18.000.00 0,00 0,00 0.00 0,00
Swministeos -28.000.00 0.00 0,00 0.00 0,00
Gastos de viaje -B.400,00 0.00 0,00 0,00 0,00
Tobutos -12.600.00 0.00 0,00 0.00 0.00
(Gastos establecimiento -10.500,00 0.00 0,00 0.00 0,00
Licencias 7 altas suministros —4 00,00 0.00 0,00 0.00 0,00
Ortros pastos -24.000,00 0.00 0,00 0.00 0,00
Amortizacidn del inmovilizado
| Amostizacica del inmovilizado | -60.615,00] -60.615.00] 6061500 -60.615.00] -42.615.00
Imputacion de subvenciones de inmovilizade ne financiero
Subvencicne: 2 la inversién | 0,00] 0.00] 0,00 0.00] 0,00
Ohros resultados
Ingresos Exceprionales 000000 0.00 0,00 0.00 0,00
Gastor exceprionales -20.000,00 0.00 0,00 0.00 0,00
RESULTADO DE EXPLOTACION 1.229.385,00| -60.615,00( -60.615,00 -60.615,00( -42.615,00
Ingreso: financieros 3.000,00 0.00 0,00 0.00 0,00
Gastos fnancieros -5.B00,00 -3.416,78 -2.6046,14 -1.767,14 -BO9B. 76
RESULTADO FINANCIERD -2.800,00 -3.416,78 -2.606,14 -1.767,14 898,76
RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS 1.226.585,00| -64.031,78( -63.221,14, -62.381,14( -43.513.76
|Iu.11.m-es1:o sobre beneficios -1B3.987.75 0.00 0,00 0,00 0,00
IMPUESTOS 1.042.597.25| -64.031,78( -63.211.14) -62.382,14( -43.513.76
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Balance

| ACTIVO

ANO 1 |

ANO 2 |

ANO 3 |

ANO 4 |

ANO 5

Activo no corriente

337.665,00] 277.050,00] 216.435,00| 155.820,00|

113.205,00

Inmevilizade Intangble 0.00 0.00 0.00
Investizacion v Desarrcollo 35.100,00 35.100,00 35.100,00 35.100,00 35.100,00
Patentes, licencias v marcas 46.800,00 46.800,00 46.800,00 46, 800,00 46, 800,00
Aplicaciones informaticas 35.100,00 35.100,00 35.100,00 35.100,00 35.100,00
Derechos de trazpazo 23.400,00 23.400,00 23.400,00 23.400,00 23.400,00
Canon franguicia 11.700,00 11.700,00 11.700,00 11.700,00 11.700,00

- Amortizacion acumulada Inmovw. Intar -22 815,00 -45.630,00 -68.443.00 -91. 260,00 -114.075,00

Inmovilizade Material

Terrenos 30.000,00 30.000,00 30.000,00 30.000,00 30.000,00
Constmicciones 72.000,00 72.000,00 72.000,00 72.000,00 72.000,00
Instalaciones v maquinaria 48.000,00 48 000,00 48 000,00 48 000,00 48 000,00
Elementos de transporte 36.000,00 36.000,00 36.000,00 36.000,00 36.000,00
Equipo proceso de informacion 24 000,00 24 000,00 24 000,00 24 000,00 24 000,00
Otro inmovilizado material 24 000,00 24 000,00 24 000,00 24 000,00 24 000,00
- Amertizacion acomulada Inmov. Alat -37.800,00 -75.600,00 -113 400,00 -151.200,00 -171.000,00

Inverzsione: financieras 750000 7.500,00 7.500,00 7.500,00 7.500,00

Fianzas - depositos L/P 4.680,00 4.680,00 4.680,00 4.680,00 4.680,00

Activo corriente 1.459.684,49 135.947,53 111.061,43 84.483,67 57.905,90

Exzistencias 35.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Clientes B87.72500 0,00 0,00 0,00 0,00

Dendores v otros 43 000,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Hacienda dendora 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Tezoreria 90.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Ortros activos corrientes / Recursos lib 1.201.959 49 135947 53 111.061.43 84 483.67 37.905.90

Total Activo 1.797.349,49 412.997,53| 327.496,43| 240.303,67 71.110,90
PASIVO ANO1 ANO 2 ANO 3 ANO 4 ANO 5

Patrimonio INeto 1.342.597,25| 340.22795| 277.006,30 214.624,67 171.110,90

Capital Sccial 300.000,00 300.000,00 300.000,00 300.000,00 300.000,00

Reservas 10425973 40 227 95 -22 99320 -85.375,33

Subvrenciones 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Resnltados después de impunestos 1.042 597 25 -64.031,78 -63.221,14 -62.382.14 -43513,76

Pasivo no corriente 137.622,24 74.461,25 50.489,63 25.679,00 0,00

Préstamoz L/P 97622 24 74.461,25 50.489.63 25.679.00 0,00

Acreedorez L/P (Préstamos no Bancario 40.000,00 0,00 0,00 0,00 0,00

Esta estimacidon de costos iniciales proporciona una vision general de la inversion
necesaria para lanzar con éxito "Chef-Driver". Es importante tener en cuenta que estas
cifras son aproximadas y pueden variar segln las circunstancias especificas y las
negociaciones con proveedores. La estructura de costos esta disefiada para respaldar el
crecimiento sostenible y la oferta de experiencias culinarias excepcionales desde el inicio

de la empresa.
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10.- VALORACION GLOBAL

La valoracion global del Modelo Canvas de "Chef-Driver" refleja una propuesta de valor
robustay una estrategia de negocio integral. Cada componente del modelo se ha disenado
cuidadosamente para maximizar la experiencia del usuario, la sostenibilidad financieray la
adaptabilidad a las cambiantes dinamicas del mercado.

1. Integracion de la Propuesta de Valor:

La integracion de la propuesta de valor destaca la combinacion unica de entretenimiento
culinario y conveniencia. La transmision en vivo de programas culinarios en ubicaciones
autoctonas, respaldada por la entrega a domicilio de ingredientes frescos, crea una
experiencia envolvente que supera las expectativas de los usuarios. La participaciéon de
chefs locales y la colaboracion eventual con celebridades agregan un toque de
autenticidad y exclusividad.

2. Diversificacion de Segmentos de Cliente:

La identificacion y segmentaciéon clara de diversos grupos de clientes demuestra la
versatilidad de "Chef-Driver". Desde entusiastas culinarios hasta empresas interesadas en
programas corporativos, la plataforma aborda una amplia gama de audiencias. La
diversificacion de programas y recetas asegura que la oferta sea atractiva para diferentes
segmentos.

3. Estrategia de Distribucion Innovadora:

La estrategia de distribucién se destaca por la combinacién de la plataforma en linea para
transmisiones en vivo, suscripciones mensuales y servicios de entrega a domicilio. La
presencia activa en redes sociales y colaboraciones publicitarias contribuyen a la
generacion de conciencia de marca. La capacidad de llegar directamente a los usuarios en
sus hogares refuerza la comodidad y accesibilidad de la propuesta.

4. Relaciones con Clientes Centradas en la Participacion:

La atencién centrada en el cliente y la interactividad durante las transmisiones en vivo
crean relaciones soélidas con los usuarios. La capacidad de recibir retroalimentacién en
tiempo real y responder a las preferencias de la audiencia refuerza la conexidn entre la
marca y los consumidores. La atencion al cliente eficiente a través de diversos canales
contribuye a la satisfaccién y fidelizacién del cliente.

5. Flujos de Ingresos Sostenibles:

La diversificacidon de flujos de ingresos asegura la estabilidad financiera y la capacidad de
adaptacion a cambios en el mercado. Las suscripciones mensuales y anuales, ingresos
publicitarios, programas corporativos y ventas de productos asociados contribuyen a un
modelo de negocio resistente. La flexibilidad en las fuentes de ingresos permite a "Chef-
Driver" mantenerse agily responder de manera efectiva a las demandas del mercado.
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6. Recursos y Actividades Clave Bien Definidos:
La asignacioén efectiva de recursos clave, como el desarrollo tecnolégico, el foodtruck
equipado, relaciones solidas con proveedores y chefs talentosos, respalda las actividades
clave. La produccion de programas en ubicaciones autdctonas, la gestion eficiente de
pedidos y entregas, y la innovacion constante en la oferta de contenido garantizan la
calidad y relevancia continuas de la plataforma.

7. Red de Socios Clave Estratégica:

La red de socios clave abarca proveedores de alimentos, plataformas de entrega a
domicilio, chefs y expertos culinarios, empresas tecnolégicas, servicios de marketing y
publicidad, instituciones de salud, proveedores de logistica y almacenamiento, servicios
de atencidn al cliente, e inversores o capital de riesgo. Estas asociaciones estratégicas
respaldan el crecimiento y la expansiéon de "Chef-Driver".

8. Estructura de Costos Inicial Bien Fundamentada:

La estructura de costos inicial, estimada en aproximadamente €465,000, esta bien
fundamentada y refleja la inversion necesaria para lanzar con éxito "Chef-Driver". La
asignacion de recursos a areas criticas como desarrollo tecnoldgico, marketing, personal
y logistica garantiza una implementacion eficiente y una operacion fluida desde el inicio.

En resumen, la valoracion global de "Chef-Driver" revela un enfoque integral y bien
ejecutado hacia la creacién de una plataforma Unica en el mercado de transmisiones
culinarias en linea. La combinacién de innovacién, autenticidad y atencién centrada en el
cliente posiciona a "Chef-Driver" como una propuesta emocionante y sostenible en el
mundo culinario digital.
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