WILD S.A.
ACTIVIDADES CLAVE

Actividades Clave:
- Desarrollo de Formula y Pruebas:

Investigacion y desarrollo de la formula de la bebida energética utilizando ingredientes
naturales. Se realizaran pruebas exhaustivas para garantizar la efectividad y el sabor
deseado.

- Produccion y Envasado:

Coordinacion con la fabrica de produccion para la fabricacion y envasado eficiente de la
bebida. Garantizar estandares de calidad y consistencia en cada lote.

- Campanas Publicitarias y Marketing:

Creacion y ejecucion de campafas
publicitarias atractivas que resalten la
propuesta de valor de WILD. Utilizacion de
estrategias de marketing digital y presencia
en eventos deportivos.

- Gestion de Canales de Distribucion:

Coordinacion con la empresa-de transporte
y establecimiento de acuerdos con tiendas
de alimentacién y empresas de maquinas
expendedoras. Asegurar una distribucion
eficiente y oportuna.

- Atencidén al Cliente y Programas de
Lealtad:

Establecimiento de un sistema de atencion al cliente efectivo para resolver consultas y
problemas. Implementacion y gestion de programas de lealtad para fomentar la retencién
de clientes.

- Investigacion de Mercado Continua:

Realizacion de investigaciones de mercado continuas para monitorear tendencias, evaluar
la satisfaccion del cliente y ajustar la estrategia segun sea necesario.

- Desarrollo y Mantenimiento de la Comunidad en Linea:

Creacién y gestion de una comunidad en linea para fomentar la interaccion entre los clientes
y promover un estilo de vida saludable.



WILD S.A.

Priorizacién:
- Desarrollo de Formula y Pruebas:

Prioridad: Alta Justificacion: La calidad y eficacia de la bebida son fundamentales para el
éxito de WILD. Esta actividad debe recibir la maxima prioridad para garantizar un producto
excepcional.

- Produccion y Envasado:

Prioridad: Alta Justificacion: Asegurar una produccion y envasado eficientes son esenciales
para mantener la calidad y la consistencia de la bebida antes de llegar al mercado.

- Campanas Publicitarias y Marketing:

Prioridad: Alta Justificacion: La creacién de conciencia y la conexion con los clientes son
cruciales para el éxito de WILD. Las campanas publicitarias deben ser priorizadas para
establecer y fortalecer la marca.

- Gestion de Canales de
Distribucion:

Prioridad: Media Justificacion: La
distribucion eficiente es clave,
pero dependera de la calidad del
producto y la eficacia del
marketing. Se mantiene una
prioridad media.

- Atencion al Cliente y
Programas de Lealtad:

Prioridad: Media Justificacién: La
atencién al cliente es esencial
para la retencidn, pero su
efectividad dependera del éxito

de las actividades clave anteriores.

- Investigacion de Mercado Continua:

Prioridad: Media Justificacién: La investigacibn de mercado continuo es vital para la
adaptacion a las tendencias cambiantes y la optimizacion de la estrategia, pero su ejecucion
dependera del estado actual del mercado.

- Desarrollo y Mantenimiento de la Comunidad en Linea:

Prioridad: Baja Justificacion: Aunque es valioso, el desarrollo y mantenimiento de la

comunidad en linea puede priorizarse mas tarde una vez que se establezcan las actividades
clave iniciales.



