Nola ekarriko dituzue bezero berriak, eta nola mantendu

eta hazi araziko dituzue bezero horiek?

Gure bezero-oinarria erakartzeko, mantentzeko eta hazteko estrategiaren oinarria
etengabeko berrikuntza, epe luzeko konpromisoa eta arreta pertsonalizatua konbinatzea da.
Bezero berriak erakartzeko, segmentazio handiko marketing digitaleko taktikak ezarriko
ditugu, sare sozialak, on line iragarkiak eta lankidetza estrategikoak aprobetxatuz, modan

eta teknologian interesa duten audientzia espezifikoetara iristeko.

Bezeroaren esperientzia lehentasun nagusia izango da lehen harremanetik. Erakustaldi
interaktiboak, web-mintegiak eta ekitaldiak eskainiko ditugu dendetan, bezero potentzialek
Armairu Inteligentearen erabilgarritasuna eta dotoretasuna zuzenean ezagut ditzaten.
Bezero berriaren eta erreferentearen sarietarako programak ezarriko ditugu, eta hazkunde

organikoa sustatuko dugu gomendio positiboen bidez.

Bezeroen atxikipena etengabeko konpromiso batek bultzatuko du. Leialtasun-programa bat
ezarriko dugu, leialtasuna deskontuekin saritzeko, funtzio berrietarako eta ekitaldi
berezietarako sarbide esklusiboa izateko. Bezeroen atzeraelikadura produktua eta

esperientzia orokorra etengabe hobetzeko baloratu eta erabiliko da.

Bezero-oinarriaren hedapena komunitatean oinarritutako estrategien bidez lortuko da.
Modako foroetan, sare sozialetan eta blogetan aktiboki parte hartuko dugu, elkarrizketa
garrantzitsuetan parte hartuz eta bezeroekin benetako loturak ezarriz. Gainera, antzeko
markak dituzten elkarteak eta industriaren ekitaldiak aztertuko ditugu, gure ikuspena

areagotzeko.

Etengabeko hezkuntza funtsezkoa izango da Armairu inteligentearen ezaugarri aurreratuak
eta etengabeko bilakaera nabarmentzeko. Produktuaren eguneratzeei buruzko

kontzientziazio-kanpainak egingo ditugu, eta eduki hezitzailea eskainiko dugu, Armairu



inteligentea modaren eta bizimoduaren behar aldakorretara nola egokitzen den

nabarmentzeko.

Laburbilduz, gure estrategiak bezeroaren eskuratzeari, atxikitzeari eta hazkundeari heltzen
dio, marketin estrategikoaren, kalitateko bezeroari eskainitako arretaren,
leialtasun-programen eta komunitatean aktiboki parte hartzeko programen bidez. Etengabe
eboluzionatu eta hobetu ahala, gurekin batera haziko den bezero-oinarri sendo eta

iraunkorra sortzeko konpromisoa hartu dugu.



