
 

 

 

Negozio-proposamena ondo diseinatzeak eta modu egokian abian jartzeak, diru-
sarrerak eta etekinak lortzea ahalbidetuko digu. 
 

Prezioen sailkapena 

Honakoak dira prezio motak: 

1. Prezio finkoak: aldagai estatikoen arabera aurredefinituta daudenak. 

2. Prezio dinamikoak: merkatuaren egoeraren arabera aldatzen direnak. 

 

Prezioen sailkapena 

Prezio finkoen: 

1. Zerrendako prezioa: produktu edo zerbitzu indibidualei  

2. Ezaugarrien araberako prezioa: kopuruaren edo kalitatearen araberako 

prezioa.  

3. Merkatu-segmentuaren eta araberako prezioa:  profilaren arabera ezartzen 

den prezioa da.  

 

Prezio dinamikoen: 

1. Negoziazioa edo tratua: negoziatzaileen botere edo trebeziaren menpe dago.  

2. Marjinaren kudeaketa: inbentarioaren eta erosketa egiteko denboraren 

araberakoa  

3. Denbora errealeko merkatua: eskaintza eta eskaeraren legearen arabera 

4. Enkanteak: web-unea 

 
Gure kasuan, inskripzioa egiten dutenei 3 €/ hilabetean kobratuko zaie baina 

lehenengo hilabetea probakoa doainik izango da. 


