
ACTIVIDADES CLAVE

La creación de una propuesta de valor efectiva para un proyecto de gestión de residuos en el
hogar implica una serie de actividades y procesos clave. Estos deben realizarse de manera
secuencial y en algunos casos simultánea. Aquí te presento una lista de actividades y
procesos clave, estableciendo una prioridad relativa:

1. Análisis de Necesidades:

Proceso:

● Realizar un análisis de mercado para comprender las necesidades y
demandas de la comunidad.

● Identificar los desafíos actuales en la gestión de residuos en el hogar.

Prioridad:

● Alta prioridad. Este proceso sienta las bases para la propuesta de valor

2. Desarrollo del Sistema de Tuberías Internas y Contenedores:

Actividad:

● Diseñar y desarrollar el sistema de tuberías internas y contenedores.
● Colaborar con ingenieros y constructores para la implementación física.

Prioridad:

● Alta prioridad. La propuesta de valor se basa en la eficiencia y comodidad del
sistema, por lo que su desarrollo es esencial.

3. Desarrollo de Estrategias de Marketing y Comunicación:

Proceso:

● Diseñar estrategias de marketing para promover la adopción del nuevo
sistema.

● Crear mensajes de comunicación efectivos para destacar los beneficios.

Prioridad:

● Alta prioridad. La comunicación adecuada es esencial para atraer a los
usuarios y generar interés en la propuesta de valor.

4. Evaluación Continua y Mejora:



Proceso:

● Establecer un sistema de evaluación continua del rendimiento del sistema.
● Identificar oportunidades de mejora y sostenibilidad a largo plazo.

Prioridad:

● Baja prioridad inicial, pero se convierte en alta a medida que el sistema se
estabiliza. La mejora continua es esencial para la sostenibilidad a largo plazo.


