RELACIONES CON LOS CLIENTES:

Un parque sostenible basado en el ahorro de energia y la sostenibilidad podria establecer relaciones
con los clientes de diferentes tipos:

Educacién y Concienciacion:

Proporcionar informacién educativa sobre la importancia de la sostenibilidad y el ahorro de energia.
Ofrecer talleres para clientes sobre practicas sostenibles y cémo reducir su huella de carbono.
Asesoramiento Personalizado:

Brindar asesoramiento personalizado sobre como los clientes pueden mejorar la eficiencia
energética en sus operaciones o actividades.

Ofrecer servicios de consultoria para optimizar el uso de energia en instalaciones especificas.
Incentivos y Recompensas:

Establecer programas de recompensas para clientes que adopten practicas sostenibles, como
descuentos, bonos culturales o reconocimientos.

Colaborar con empresas locales para ofrecer incentivos adicionales, como descuentos en productos
o0 servicios sostenibles.

Seguimiento del Consumo:

Proporcionar herramientas y plataformas para que los clientes puedan monitorear su propio
consumo de energia y realizar un seguimiento de su progreso hacia metas de sostenibilidad.

Ofrecer informes periddicos que muestren el impacto ambiental positivo de las acciones sostenibles
implementadas.

Colaboracién en Proyectos Sostenibles:

Invitar a los clientes a participar en proyectos sostenibles dentro del parque, como programas de
plantacion de arboles, proyectos de energia renovable compartida, etc.

Facilitar la colaboracién entre clientes para implementar practicas sostenibles de manera conjunta.
Red de Empresas Sostenibles:

Facilitar la creacién de una red entre empresas y clientes comprometidos con la sostenibilidad para
fomentar la colaboracién y el intercambio de mejores practicas.

Organizar eventos de networking centrados en la sostenibilidad para fortalecer la comunidad.






