
PROPOSICIÓN DEVALOR 

• ¿Qué necesidad o problema resolvéis? Resolvemos la necesidad de la gente que quiere 

diseños alternativos. 

• ¿Qué es lo que te hace diferente y, por lo tanto, es por lo que tu cliente está dispuesto a 

pagarte? Nuestros diseños son originales y únicos. 

 


