
8. Actividades clave
Para que nuestro modelo de negocio de semillas funcione, hay varias acciones que nuestra
empresa puede realizar. Aquí hay algunas sugerencias:

Realizar inversiones para optimizar nuestro negocio: Es importante invertir en
nuestro negocio actual y también pensar en el futuro. Esto implica mantener un nivel
de gastos adecuado en relación a los ingresos y buscar oportunidades de crecimiento
y mejora continua.
Garantizar la calidad y seguridad de nuestros productos: En el sector de las
semillas, es fundamental asegurar la calidad y la seguridad de nuestros productos.
Esto implica seguir los criterios de seguridad mínimos y realizar evaluaciones de
riesgo para identificar posibles vulnerabilidades.
Capturar y analizar datos relevantes: Es importante recopilar una amplia variedad de
datos para comprender las necesidades y preferencias de nuestros clientes. Esto nos
permitirá tomar decisiones informadas y adaptar nuestro negocio a las demandas del
mercado. Además, contar con herramientas y análisis adecuados nos ayudará a
separar la información relevante de la que no lo es.
Establecer una cultura de innovación: La innovación es clave para mantenernos
competitivos en el mercado. Debemos fomentar una cultura de innovación en nuestra
empresa, donde se promueva la generación de ideas y se apoye la implementación de
soluciones creativas. Esto nos permitirá adaptarnos a los cambios constantes del
entorno empresarial y satisfacer las necesidades cambiantes de nuestros clientes.
Establecer alianzas estratégicas: Considerar la posibilidad de establecer alianzas
estratégicas con otras empresas del sector puede ser beneficioso para nuestro modelo
de negocio. Esto puede incluir colaboraciones en investigación y desarrollo,
distribución conjunta o acuerdos de comercialización. Las alianzas estratégicas nos
permitirán aprovechar sinergias y ampliar nuestro alcance en el mercado.


