
6. Relaciones con los clientes:
Nuestra empresa de semillas establecerá diferentes tipos de relaciones con el segmento
específico de mercado en África. Estas relaciones se basarán en la colaboración, el apoyo y
la confianza mutua.
En primer lugar, estableceremos relaciones comerciales con los agricultores y productores
africanos, brindándoles acceso a nuestras semillas de alta calidad. Trabajaremos de cerca
con ellos para comprender sus necesidades y ofrecerles soluciones personalizadas que
impulsen el crecimiento de sus cultivos.
Además, estableceremos asociaciones estratégicas con instituciones agrícolas y
gubernamentales en África. A través de estas alianzas, podremos compartir conocimientos
técnicos, realizar investigaciones conjuntas y promover prácticas agrícolas sostenibles en la
región.
También nos comprometemos a establecer relaciones a largo plazo con los distribuidores y
minoristas locales en África. Trabajaremos en estrecha colaboración con ellos para
garantizar que nuestras semillas lleguen a los agricultores de manera oportuna y eficiente.
Además, brindaremos capacitación y apoyo técnico para ayudarles a maximizar el
rendimiento de nuestras semillas.
En resumen, nuestra empresa de semillas establecerá relaciones sólidas y duraderas con el
segmento específico de mercado en África, basadas en la colaboración, el apoyo y la
confianza mutua. Estas relaciones nos permitirán contribuir al desarrollo agrícola sostenible
en la región y mejorar la seguridad alimentaria de las comunidades africanas.


