5. Canales:
Nuestra empresa de semillas utiliza una variedad de métodos de comunicacién para
llegar a nuestros segmentos de mercado y hacer llegar nuestra propuesta de valor a
Africa.
En primer lugar, utilizamos estrategias de marketing digital para llegar a nuestro
publico objetivo en Africa. Esto incluye la creacidn de contenido relevante y atractivo
en nuestro sitio web y blogs, asi como el uso de las redes sociales para compartir
informacidn sobre nuestros productos y promociones. También utilizamos el correo
electrénico para mantenernos en contacto con nuestros clientes y enviarles
actualizaciones sobre nuevos productos y ofertas especiales.
Ademas, participamos en ferias y exposiciones agricolas en Africa, donde podemos
interactuar directamente con los agricultores y presentarles nuestros productos.
Estos eventos nos brindan la oportunidad de establecer relaciones personales y
responder a preguntas especificas sobre nuestras semillas.
También trabajamos con distribuidores y socios locales en Africa para llegar a los
agricultores de manera mas efectiva. Estos socios conocen bien el mercado local y
pueden ayudarnos a adaptar nuestra propuesta de valor a las necesidades
especificas de los agricultores africanos.
En resumen, nuestra empresa utiliza una combinacion de estrategias de marketing
digital, participacidn en eventos agricolas y asociaciones con distribuidores locales
para comunicarnos y alcanzar nuestros segmentos de mercado en Africa. De esta
manera, podemos hacer llegar nuestra propuesta de valor y ayudar a los
agricultores africanos a mejorar sus cultivos con nuestras semillas de alta calidad.



