3. Sociedades claves: Tercermundistas
Descripcion de la red de proveedores y socios en un modelo de negocio de semillas
En un modelo de negocio de semillas, la red de proveedores y socios desempeina un papel
fundamental para su funcionamiento. Estos proveedores y socios son los encargados de
suministrar los recursos necesarios y colaborar en el desarrollo y distribucion de las
semillas. A continuacidn, se describen algunos aspectos clave de esta red:
Proveedores de semillas: Los proveedores de semillas son aquellos que suministran
las semillas utilizadas en el modelo de negocio. Estos proveedores pueden ser
empresas especializadas en la produccidn y distribucion de semillas, o agricultores
que cultivan y venden sus propias semillas.
Proveedores de insumos agricolas: Ademas de las semillas, un modelo de negocio de
semillas también requiere otros insumos agricolas, como fertilizantes, pesticidas y
equipos de cultivo. Estos insumos son proporcionados por proveedores especializados
en la industria agricola.
Socios de investigacidon y desarrollo: En el ambito de las semillas, la investigacion y el
desarrollo son fundamentales para mejorar la calidad y caracteristicas de las semillas.
Los socios de investigacion y desarrollo son instituciones académicas, centros de
investigacion y empresas especializadas en biotecnologia agricola que colaboran con
el modelo de negocio para desarrollar nuevas variedades de semillas y mejorar las
existentes.
Distribuidores y minoristas: Una vez que las semillas son producidas, es necesario
distribuirlas y ponerlas a disposicidn de los agricultores y consumidores. Los
distribuidores y minoristas son los encargados de llevar las semillas al mercado, ya
sea a través de tiendas fisicas o plataformas de comercio electrénico.
Agricultores: Los agricultores son parte fundamental de la red de proveedores y
socios en un modelo de negocio de semillas. Son los encargados de cultivar las
semillas y obtener los productos agricolas finales. Los agricultores pueden ser socios
directos del modelo de negocio, colaborando estrechamente con la empresa para la
produccidn y distribucién de las semillas.
Es importante destacar que la red de proveedores y socios puede variar dependiendo del
tipo de modelo de negocio de semillas y las caracteristicas especificas de la industria
agricola en cada regidn. La colaboracidn y el establecimiento de relaciones sélidas con los

proveedores y socios son clave para el éxito de un modelo de negocio de semillas.



