
Para que una empresa que ofrece una aplicación de recompensas por recoger basura tenga 

éxito en su modelo de negocio, puede considerar las siguientes acciones: 

1. Desarrollar una plataforma fácil de usar: La aplicación debe ser intuitiva y fácil de usar 

para los usuarios. Debe permitir a los usuarios registrar y reportar la basura recogida 

de manera sencilla, así como recibir las recompensas correspondientes. 

2. Establecer alianzas con organizaciones y autoridades locales: La empresa puede 

establecer alianzas estratégicas con organizaciones y autoridades locales encargadas 

de la gestión de residuos. Esto puede ayudar a garantizar la legitimidad y el impacto de 

las acciones de recogida de basura, así como a obtener apoyo logístico y promoción. 

3. Implementar un sistema de recompensas atractivo: La empresa debe ofrecer 

recompensas atractivas que motiven a los usuarios a participar en la recogida de 

basura. Estas recompensas pueden incluir descuentos en productos o servicios, puntos 

canjeables por productos, donaciones a organizaciones benéficas, entre otros. 

4. Promover la conciencia ambiental: La empresa puede llevar a cabo campañas de 

concienciación y educación sobre la importancia de recoger la basura y su impacto en 

el medio ambiente. Esto puede ayudar a generar un mayor interés y compromiso por 

parte de los usuarios. 

5. Realizar eventos y actividades comunitarias: La empresa puede organizar eventos y 

actividades comunitarias relacionadas con la recogida de basura, como limpiezas de 

playas o parques. Estas actividades no solo ayudarán a limpiar el entorno, sino que 

también generarán visibilidad y promoción para la empresa. 

6. Mantener una comunicación constante con los usuarios: Es importante establecer una 

comunicación constante con los usuarios a través de la aplicación, redes sociales u 

otros canales. Esto puede incluir actualizaciones sobre el impacto de las acciones de 

recogida de basura, nuevas recompensas disponibles y otros mensajes relevantes. 

 


