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Explicacion de nuestro proyecto

Nuestro bastén podria facilitar la vida diaria de sus clientes. Es un elemento que se
adapta a las necesidades de la sociedad de hoy en dia, ya que cada vez podemos decir
que va a ver mas personas con una edad elevada. Consideramos que si que es un
proyecto viable, a pesar de que somos conscientes de que nueve de cada diez
empresas fracasan antes de los tres afnos de vida. Para poder llegar a tener éxito
somos conscientes de que vamos a necesitar una buena planificacion. Este baston
gran avanzado tecnolbégicamente todavia no se encuentra en el mercado, por lo que
podemos decir que no tenemos competencia en el mercado. Ademas, para evitar que
otros empresa ya productoras de bastones que cuentan con grandes recursos
financieros se aprovechen de la idea, crearemos una patente . La solicitud de una
patente o de un modelo de utilidad tiene un coste en Espana de 101.38 euros si se
hace presencialmente, pero si se tramita telematicamente baja a 86.17 euros.
Cobraremos a las empresas que desarrollen nuestra idea ya que esté patentada.



