
3.Sociedades clave

Nuestros socios clave

Intentaremos negociar con ESENIUM, una empresa que se dedica a la fabricación de

productos de ortopedia, para que a través de su experiencia, ya que llevan en este negocio

desde 2005, nos puedan ayudar llevar a cabo nuestro proyecto, que les podría suponer una

gran fuente de ingresos, ya que ofrece algo que todavía no se encuentra en nuestro mercado,

y puede llegar a tener un gran éxito en la sociedad de hoy en día.

Otro socio clave sería la empresa FeiYang Medical, que cuenta ya con unos bastones

inteligentes con radio incorporada.

Debemos establecer relaciones comerciales con esta empresa, compartiendo la idea con ellos

pero conservando la patente para evitar posibles plagios, de manera que la empresa FeiYang

Medical fabrique los bastones y nos los haga llegar para que nosotros nos hagamos cargo de

la distribución y el diseño del software. Utilizando su producto base y aplicándole las

novedades que les proponemos.

¿Cuál es el papel de cada agente?

En un primer momento nuestra empresa no va a tener la suficiente capacidad para poder

producir el bastón, por lo que hemos decidido que se lo vamos a encargar a una segunda

empresa, a la que describiremos la manera en la que queremos que este se realice. Cuando ya

dispongamos de él, nuestro programador se dedicará a configurarlo con las características ya

mencionadas en los otros apartados.

Nuestro objetivo es poder llevar a cabo todo el proceso productivo. Pero somos conscientes

de que es una tarea muy complicada, además de que económicamente sería una gran

inversión, y nosotras no contamos con un margen económico muy amplio.


