
CANALES

En cuanto a los canales, diferenciamos los canales de comunicación, los de

distribución y los de venta. En Verti-GO! consideramos que no tiene sentido realizar

una separación de los mismos, puesto que prácticamente desde todos, se puede

realizar una venta y podemos comunicarnos con los clientes.

● Local físico

En nuestra nave, realizaremos la venta de todos nuestros productos y servicios,

además de realizar las principales actividades y servicios con los que contamos.

Este espacio también nos va a ayudar a generar una buena comunicación con los

clientes, informando sobre novedades, descuentos, etc., así como asesorar e

informar a los clientes sobre dudas que les puedan surgir.

● Página web

En nuestra página web www.vertigo.fpmislata.es compartimos información sobre

todas nuestras ofertas (productos y servicios), con sus precios y descripciones

correspondientes, ya que a través de dicha página, se pueden realizar compras, por

lo que es un canal de venta.

Además, los clientes cuentan con una página donde poder ponerse en contacto con

nosotros.

http://vertigo.fpmislata.es/
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● Redes sociales

Contamos con páginas en Facebook e Instagram. En ellas, compartimos contenido

de valor (imágenes y vídeos), ya sea para informar sobre novedades, productos y

servicios, descuentos, etc.

Los clientes pueden establecer contacto a través de esta, además de poder acceder

directamente a nuestra web, por lo que este canal está más enfocada a la

comunicación.

● Blog

Dicho blog se puede encontrar en nuestra página web. En este, publicamos distintos

artículos que pueden ser de interés para nuestro público, aspecto que puede ayudar

a crear una mejor relación de comunicación.

http://vertigo.fpmislata.es/wordpress551/2022/05/20/elementor-789/
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Parte de una entrada del blog de nuestra página web


