Stél"t@

INNOVa

F

N

ﬁ‘s

NLng 510RE

CLARA VARELA RUEDA
JESSICA MODROAO CARRASCO
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7 NUESTRA EMPRESA TLENE COMO FUENTE DE INGRESOS LOS GASTOS DE CORRETATE (INTERMEDIARIOS) 7%

El precio es dinamico cambia en funcidn del mercado, en nuestro caso:

@ .,

Nuestra empresa intermedia entre los artistas que nos proporcionan las
obras y los clientes que las quieren comprar. Para llegar a un acuerdo a la

hora de poner el precio de |la obra de forma gque sea beneficioso tanto para
la empresa como para los clientes y socios.

Subastas.

En nuestros eventos realizamos subastas en las que las obras nacen con un

precio de salida puesto por el artistas. De ahi surgen las propuestas que estan
dispuestas a pagar los clientes.




COMO ESTIMACION A LOS INGRESOS MENSUALES:

Nuestra fuente de ingresocs es
una comision aobre el precic

fuwtde venla de la obra de
arte.




MO ESTIMACION A LOS INGRESOS MENSUALES:

Venta de cuadros:
e 77 cuadros.
o Valor de 60.000€.
o Diferentes tamarios y precios.
o Jngresos totales: 6.000€

Venta de fotografia:
o 30 fotografias, en marcadas en cuadros.
e Diferentes tamarios.
o Diferentes inspiraciones y ambientes.
o Diferentes precios.
o Valor de 4.350€

~® Ingresos totales: 435€




COMO ESTIMACION A LOS INGRESOS MENSUALES:

Venta de Escultura:
e 20 esculturas de acero
e Diferentes precios
e &n valor de 78.000€

o Jngresos totales :7.800€

Venta de Arcilla:
e 9 placas de arcilla
o Diferentes precios
e En valor de 7.650€

e Jngresos totales: 765€




INGRESOS MENSUALES=
d/d, 15.000€

e Venla de cuadros 6.000€
o Venta de fotografia 435€
e Venta de escultura (.800€




