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Las actividades clave
hacen referencia a todas
aquellas tareas que son
necesarias para llevar a
cabo la propuesta de
valor que la empresa va
a ofrecer a sus clientes.
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Produccion: entrega de productos de segunda mano, con la mayor calidad posible dentro de nuestros
estandares de calidad.
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\Plataforma/Red: asesoramiento en nuestra pagina web y redes sociales, organizacion de productos en la—=

red para posterior consulta.
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47 BANCOS GOLABORADORES:

EXINORUM

Algunos bancos y agencias como estas ponen en venta sus casa embargadas, nosotros hacemos un
servicio intermedio en el que dejamos la casa limpia y preparada para su venta.
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