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Fuentes de ingreso

En la metodología Canvas, la 
fuente de ingresos se refiere a 
la forma como la empresa 
será rentable. En este bloque 
se define cómo se va a 
garantizar un flujo de 
ingresos.



Fuentes de ingresos

Venta de un activo, el cual son productos de segunda mano a un precio muy 
asequible. 

Tasación de productos. 

Nuestros precios se ponen en base a la calidad con la que entran a nuestro 
almacén y el precio al que son productos del mismo tipo en ese segmento de 
mercado.



Supuestas ganancias
Libros: venta de 600 de ticket medio libros a 2€

Ropa: ticket medio de 400 prendas a 9€

Música: cd, vinilos, cintas 325 a un ticket medio de 13€ 

Informática: ordenadores 20 a 100€, periféricos 65 a un ticket medio de 
10€, monitores 50 a un ticket medio de 60 €

Muebles: 130 a un ticket medio de 45 €

Joyería: 30 piezas a un ticket medio de 150€

TOTAL: 26.825€ de la venta de los productos antes marcados, una 
aproximación.



Productos de venta Cantidad Precio Medio Totales

Libros 600 2 1.200

Ropa 400 9 3.600

Música 325 13 4.225

Informática 135 10/60 4.725

Muebles 130 45 5.850

Joyería 30 150 4.500

TOTAL 1.620 24.100



TOTAL:

Inversión inicial : 20.950€

Costes mensuales: 9607€

Costes variables: 2000€

Ingresos mensuales: 26.000€ aproximadamente.

Beneficio: 14.393€


