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ESTRUCTURA DE COSTE

❖ INVERSIÓN INICIAL: 
❏ Capital social (4 socios) 10.000€ 

cada uno, 40.000€
❏ Préstamo bancario de 40.000€
❏ Terreno para el huerto 2.000€
❏ Instalación del huerto 6.000€
❏ Materiales de laboratorio 20.000€
❏ Mobiliario 5.000€
❏ Máquinas estéticas 30.000€
❏ Equipos informáticos 2.000€
❏ Furgoneta de segunda mano 

12.000€



ESTRUCTURA DE COSTE
❖ COSTES FIJOS AL MES: 
❏ Local de laboratorio 600€
❏ Alquiler de tienda física 850€
❏ Sueldos jornada completa: 7 trabajadores, de los cuales 4 de ellos (socios) 

cobrarán 1.700€ y los tres restantes 1.200€
❏ Internet y teléfonos 100€
❏ Luz, agua y calefacción 2.000€
❏ Combustible 60€
❏ Mantenimiento WEB 50€
❏ Marketing mensual 100€
❏ Productos de limpieza 70€
❏ Seguros (local y responsabilidad civil) 400€
❏ Intereses préstamo bancario 387,08€



ESTRUCTURA DE COSTE

❖ COSTES VARIABLES AL MES: 
❏ Productos capilares 15€
❏ Cremas 20€
❏ Maquillaje 8€
❏ Alimentación 4€
❏ Tratamientos (facial, corporal) 20€
❏ Maquillajes 8€
❏ Depilación 40€
❏ Tratamientos capilares 40€
❏ Cursos 5€
❏ Másters 50€



COOPERA ECOBEAUTY
COSTES E INGRESOS: RESULTADO              INVERSIÓN INICIAL/ACTIVO, PASIVO, PATRIMONIO NETO



COSTES FIJOS AL MES

Dentro de los costes fijos de 
nuestra empresa incluimos:

● El alquiler del local de laboratorio en el 
que elaboramos nuestros productos.

● El alquiler de un local en el que 
situaremos nuestra tienda.

● El combustible de nuestra furgoneta 
variará en función de los kilómetros, 
pero lo consideraremos fijo para 
simplificar la estimación.

● El mantenimiento de la web, además del 
marketing mensual. 



● Los productos de limpieza utilizados 
para el mantenimiento del local y del 
laboratorio, al igual que el 
combustible son un coste variable, 
pero para simplificar la estimación 
suponemos que es una cantidad fija.

● La tarifa de conectividad de nuestros 
ordenadores, teléfonos, internet…

● Las facturas de luz, agua y calefacción 
del local.

● Los sueldos de los socios y de las 
ecobeautiers.

● Los seguros, tanto de los locales como 
de responsabilidad civil. 

● Intereses por el préstamo bancario, el 
cual pagaremos en 10 años con un 
interés del 3%, con una comisión de 
apertura de 100€.

COSTES FIJOS AL MES



Dentro de los costes 
variables de nuestra 
empresa incluimos el 
precio que nos cuesta 
comprar o fabricar los 
productos que vendemos 
o utilizamos en nuestros 
servicios.

COSTES VARIABLES AL MES



Los ingresos mensuales 
que obtenemos 
provienen de los distintos 
productos, servicios, 
cursos y másters que 
ofrecemos.

INGRESOS MENSUALES



Los beneficios los obtenemos de la diferencia entre los ingresos 
totales y los costes totales (fijos y variables)

BENEFICIOS MENSUALES



INVERSIÓN INICIAL/ACTIVO

Nuestos activos serán: 
● Terreno para el huerto
● Instalación del huerto
● Materiales para el laboratorio
● Mobiliario (muebles, decoración…)
● Máquinas estéticas
● Equipos informáticos (ordenadores, 

móviles…)
● Furgoneta para el transporte del 

huerto a la tienda. 



BALANCE

Patrimonio neto:
Contamos con un capital social de 40.000€.

Pasivo: 
También con un préstamo bancario de 
40.000€ (deudas con entidades a largo plazo) 
y una subvención proporcionada por el GAL 
de 23.100€. 

En el activo incluiremos la inversión inicial 
y el remanente.

Contaremos con un remanente de 26.100€ 
con esta estimación de costes e ingresos 
que nos servirá como margen de seguridad 
para los primeros meses.



MODELO DE NEGOCIO

Nuestro modelo de negocio se basa en la personalización del 
servicio, adaptándose a las necesidades de cada cliente.  



PROYECTO APOYADO POR:

Ayuntamiento de 
Tordesillas

Asociación española 
contra el cáncer

Ayuntamiento de 
Serrada



PROYECTO APOYADO POR:
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