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FUENTES DE INGRESOS 

Sabemos que los consumidores están dispuestos a pagar por nuestro producto porque combinamos 
una experiencia placentera con un equilibrio nutricional, ofreciendo un producto de calidad con una 
forma de degustación novedosa. 

Nuestras fuentes de ingresos son: 

Venta directa  del producto en nuestro establecimiento 

El precio de venta de todas nuestras elaboraciones es único. Ofrecemos descuentos por volumen de 
compra  para celebraciones de eventos, como cumpleaños. 

 

 

 

 

Además conocemos el margen de precios dentro del cual nuestros clientes están dispuestos a pagar 
por nuestro producto.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Venta a socios clave 

En este caso, el precio de venta resulta más económico, al comprar un mayor número de unidades.  

 

 

 

15,50 % 

77,30 % 

7,20 % 

Menos de 3 € 

Entre 3 € y 5 € 

Más de 5 € 

¿Cuánto estarías dispuesto a pagar por un postre artesano, en un formato 
hermético? 

EE  Elaboración propia 

 

PRECIOS

INDIVIDUAL 3,50 €

6 UNIDADES 19,00 €

12 UNIDADES 39,00 €
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Los métodos de pago con los que vamos a trabajar son: efectivo, tarjeta, bizum y transferencia. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Para comenzar nuestro proyecto necesitamos realizar una inversión inicial que detallamos en la pieza 
“Estructura de costes” que será cubierta por las aportaciones dinerarias de los tres socios. 

 

 

 

 

69,10 % 

21,60 % 

9,30 % 

Efectivo

Tarjeta

Indiferente

Indica el método de pago  que más utilizas en pequeños establecimientos. 


