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Fuentes de ingresos

Microhealth es una empresa cuya fuente de ingresos principal se
origina a través de la venta de microchips analizadores de
enfermedades.

El precio del producto es fijo, porque vamos a instalar el mismo
microchip a todos los clientes con las mismas prestaciones,
funciones y caracteristicas.

También generaremos ingresos mediante la publicidad mediante
paginas webs la cual estara nuestro producto en los anuncios y nos
anunciaremos mediante las redes sociales nuestra pagina web y
hospitales en el cual habran anuncios para que los pacientes
puedan saber de nuestro producto y se sientan atraidos por el.

El precio base de nuestro producto es 199 € a lo que anadiremos
35€ para poner los marcadores que detecten las enfermedades que
queremos controlar antes de que sea mas grave.

Sera un pago unico en el momento de adquisicion del producto. En
el futuro pensamos en ir afadiendo elementos en el que permite
detectar mayor numero de enfermedades lo que da la posibilidad
pagos recurrentes, en funcion de las distintas actualizaciones de
enfermedades que nos solicitan nuestros clientes.

El microchip y la deteccion de enfermedades basicas (punto de
partida de nuestro proyecto) supondra la totalidad de nuestros
ingresos. Con el paso del tiempo nos iremos haciendo mas grandes
y nos iremos expandiendo, pues esas actualizaciones de
enfermedades queremos que aumenten un 25% en medio plazo.

Hemos contactado con el grupo de hospitales Vithas de salud
privada y mediante una alianza (descrita en el apartado 3
sociedades clave) en el cual van a ofrecer nuestro producto a sus
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pacientes, se haran campanas de carteleria y visitas a los médicos
para que recomienden nuestros productos. El acuerdo al que
hemos llegado es que el 80% de las ganancias se la llevara

Microhealth y ellos el 20% de estas por proporcionarnos la cartera
de potenciales usuarios de nuestro producto.

Los costes en los que vamos a incurrir son :

- Técnico informatico elaboracion de la pagina web:precio de la hora
de trabajo tecnico informatico: 18€ por 10 horas =180€

-comunity manager: 15€ la hora
- Alquiler lonja para almacenamiento : 300€ al mes

- Transporte: 15€ el envio




