4

Gaur minduta, bihar indartsu




AURKIBIDEA

Canvas modeloa

Sarrera
Balio-proposamena
Merkatuaren segmentazioa
Funtsezko sozietateak
Diru-sarrerak

Banaketa eta komunikazio kanalak
Bezeroekiko harremanak
9. Funtsezko baliabideak

10. Funtsezko jarduerak

11. Kostu egitura
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$ KOSTE EGITURAK

-Kostu finkoak: adibidez, alokairuarena, aseguru-
primena edo langileei ordaindutako soldatena.
-Kostu aldakorrak: ez litzateke bat ere egon behar.




e SARRERA:
gure empresa gimnasio bat da, makinen bidez elektrizitatea sortuko dugu eta
argia empresa bateri salduko diogu. Gainera beste empresa batzuk baino
merkeagoa. Eta horrek beste gimnasioetatik bereizten digu.

e BALIO PROPOSAMENA:
gimnasio bat sortuko dugu. Gimnasio hau bere konpetentziak baino tarifa
merkeagoak izango ditu energia sortuko dugulako. Energia gure gimansioaren
makinak erabiltzearekin batera sortzen da, eta energia sektoreko konpainiek gure
energia erosiko dute.

e MERKATUAREN SEGMENTAZIOA:
gure bezeroak, 16 urtetik gorakoak izan beharko dira eta 50 urtekoak topea
izango dira. Eta gizonak eta emakumeak etorri ahalko dira.

e FUNTZEZKO SOZIETATEAK:
energia sektorean dagoen empresa batekin elkartuko gara, Endesari
sortzen dugun energia saldugo diogu.

e DIRU-SARRERAK:

ADINA PREZIOA ESKAINTZA

16-25 10€ Gazte txartela 5€

25-35 15€ A —
35-50 10€ Jubilatuen txartela 5€

e BANAKETA ETA KOMUNIKAZIO KANALAK:
web gune bat izango dugu, gure Web gunetik erosketak egin ahalko dira
proteinak edo gimnasiorako besteren material bat. Baita instagrametik ikusi
ahalko da zer material dagoen eta zelan egiten den lana gimnasioan.

e BEZEROEKIKO HARREMANAK:

- telefonoz kontaktatu ahal gaituzte.

- aurrez aurre hitz egin ahal dezakegu.

- mezu elektronikoak bidali ahal gaituzte.

- kirol-gaiei buruzko tailerrak edo hitzaldiak egin dezakegu.




FUNTZEZKO BALIABIDEAK:
Baliabide fisikoak:
- afiliatuen eskura jartzen dituen materiala eta kirol-makinak
Baliabide intelektualak:
- langileen zerrendak, datu-baseak, enpresak garatutako programa informatikoak.
Giza baliabideak:
- kirol-kluba osatzen duten langileak, eguneroko zereginak egiten dituzten eta
bezeroekin harremanetan jartzen diren giroan.
Finantza-baliabideak:
- Mailegu bate eskatuz, eta aurreztutako dirua.

FUNTZEZKO JARDUERAK:

lehenik eta behin, gimnasioa irekiko dugu, gure web eta iragarkietan sustatuz
bezeroak ekarriko ditugu. Beste gimnasioek baino prezio merkeagoak jarriko
ditugu. Endesa enpresarekin harremanetan jarriko gara sortzen dugun
elektrizitatea saltzeko. Sortzen dugun elektrizitatea gimnasioan argia izateko
erabiliko dugu, eta soberan geratzen dena Endesari saltzeko da.

KOSTU EGITURA:
- Alokairuagaitik 900€ ordainduko ditugu hilero.
- Argiagaitik ez dugu ezer ordainduko, guk sortzen dugulako.
- Uragaitik 100€ hilero ordainduko ditugu.
- Bestelakoak: makinak, pertsonala eta gimnasioaren asegurua.

Gastua Kostua

Ura 100€/hilabetean

Argia 0€/ hilabetean

Alokairua 900€/hilabetean

Pertsonala 1.000€/pertsoneko hilabetean
Aseguroa 100€/urtero




