
Los costes fijos son los suministros (luz, agua...), salarios, el
renting de los vehículos, el alquiler del local, la devolución del
préstamo.

Los costes variables son las materias primas y el marketing. 

Nuestros socios harán una aportación de 3000€ al inicio, y
además pediremos un préstamo de 300€.

Este préstamo tendrá que ser devuelto con intereses, y será
un gasto de 133€ euros al mes.

El total de salidas es de 11029€ el primer mes y 9477€ al
mes, el resto del año.
Teniendo en cuenta todo esto, venderíamos cada producto,
con instalación, a 199€.

Tendríamos un total de entradas de 125400€ al año,
consiguiendo así un exceso de 10124€ a final de año.
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