
4. FUENTES DE INGRESOS
Para ser una empresa económicamente estable tenemos varias fuentes de
ingresos. Estas son necesarias para poder cubrir los gastos de la empresa y poder
tener un beneficio, y tener un empleo que nos permita vivir a todos los que
trabajamos en ella.

En el caso de nuestros servicios en nuestra página web, los precios de negociación
son dinámicos. Este tipo de compra será accesible para cualquier cliente o servicio
que solicite una negociación, y se hará de la misma manera que se hace en
wallapop.

La principal fuente que tenemos viene de nuestra página web, en la que los clientes
pagan una cantidad mensual.

Calculamos que la media del 20% de nuestros clientes optará por la suscripción
gratis, el 30% optará por la plata y el 50% restante optará por la suscripción oro.

Si aproximadamente tendremos 200 personas suscritas durante los primeros 3
meses calculamos que obtendremos 2600€ de este apartado mensualmente,
aunque puede variar y suponemos que con los meses aumentará notablemente. Por
estos meses perderemos dinero, pero este se recuperará durante los meses
siguientes.



Luego el resto de meses se dará a conocer más nuestra empresa y mucha más
gente se suscribirá. Así que calculamos que obtendremos 12.000€ al mes de las
suscripciones. Sumando los anuncios que ofrecemos a otras empresas para
publicitarse en nuestra web, calculando que nos pagarán entre todas 1.500€ al mes,
ganariamos 13.500€. Si restamos los costes mensuales que son de 7.500€,
obtendremos un beneficio de 6.000€ mensuales.


