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DIRU SARRERAK

Genius Lens-eko gure bezeroek gure eskaintzagatik zenbat eta nola ordaintzeko prest

dauden zehazteko hainbat faktore desberdin kontuan hartu behar izan ditugu.

Produktu indibidual bat eskaintzen dugun horretan, gure enpreseko prezioak
dinamikoak izateko prest gaude, merkatuaren aldaketetara egokitzeko
erabakia onuragarriagoa iruditzen baitzaigu, bai enpresako partaideentzat

eta baita bezero erosleentzat ere. Ordainketa bakarreko salmenta izango da,

basoa behin bakarrik ordainduko delako eta ez hilero pixkat bat, ez baita

0so kopuru handiko erosketa.

Erabaki dugu, faktore guztiak kontuan hartu ondoren, gure bezeroak ordaindu beharko
duten prezioa, eta produktuak eskaintzen dituen abantailak kontuan hartuta; 10€-koa izango
dela.

Plastikozko edalontzi baten bataz besteko prezioa 1€ eta 2€ ingurukoa izaten da, eta oinarri

horrekin hasi nahi izan dugu.

Azkenik, hasiera batean diru sarrera bezala mailegu bat eskatuko dugu. Mailegu horrekin
aurrena inbertsio bat egin ahal izango dugu, gure enpresari inpultso bat eman ahal izateko,
eta hasierako produktuak sortu ahal izateko behar ditugun baliabide eta hornitzaileen
ordaindu ahal izateko. Kontuan hartu behar dugu, hala ere, mailegu hori interesekin itzuli

beharko dugula etorkizunean, baina garrantzitsua den inbertsio bat iruditzen zaigu.
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Grafikoaren azalpena

Gure diru-sarrerak hiru sektoretan banatzen dira: erakunde edo sektore publikoa, sektore

pribatua eta kontsumitzaile indibiduala.

Batetik, aurreikusten dugu gure diru-sarrera gehienak sektore publikotik etorriko direla; izan
ere, gure edalontziaren hartzaileak festetan ateratzen diren pertsona horiek direnez, herriko
festak esateko udaletxeak antolatzen dituen horretan, udaletxeak segurtasuna bermatze

aldera, inbertsio seguru eta ona irudituko litzaioke gure edalontziak erostea.

Bestetik, gure diru sarreren zati handi bat sektore pribatutatik
etorriko dela aurreikusten dugu, geroz eta jende gehiago baitira
diskoteketara doazenak, edota sinpleki astebururo tabernetara
doazenak. Tabernariek, haien bezeroak ere seguruago sentitze

aldera, edalontzi hauek erostea hauein ere inbertsio on bat dela

irudituko lekieke.

Amaitzeko, kontsumitzaile indibidualeetatik ere diru-sarrerak lortu genitzazkeela uste dugu;
izan ere, gure edalontzia berrerabilgarria denez, biztanleek haien etxean eduki ahal izango
dute eta kalera ateratzen diren momentuan erabili ahal izango dute, haien segurtasuna

kezka bat izan ez dedin.

14



