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Gure diskotekak publizitate eta hainbat aliantza dauzka beharrezkoak direnak haren
arrakasta bermatzeko. 

 1 Lehenengoz, publizitatearen aldetik metodo bat baino gehiago erabiliko ditugu.
Inaugurazio egunean sarrera dohainik egongo da horrela bezeroak erakartzeko. 

  2 Alde batetik, RRPP talde bat sortuko dugu sare sozialetan jarraitzaile kopuru handia duten
pertsonekin promozioa egiteko, E.H-ko adibide bat, Lucas Bojanich, 250 mila jarraitzaileekin.
Hala ere, gure diskotekak nahiko publizitatea izango du ekologikoa delako eta hori
prentsaren arreta deituko duela uste dugu gaur egun ingurumena zaintzea garrantsitzua
delako. Horretarako prentsarekin hitz egingo dugu eta inauguraziora joateko gonbidapena
bidaliko diegu; adibidez, El Correo, Deia, Eitb

 3 Horretarako, birziklatzeko paperontziak jartzeko udaletxearekin kontratua sinatuko dugu
gobernuaren laguntzaz hauek finantziatzeko. 

Paperontzi hauek atzerriko hainbat
herrialdeetan arrakasta izan dituzte, hala
nola, Alemania, Suitzan, Norvegian...
Espainian eskaintzen den dirua zentimo
batekoa da ontziko. Adibidez, aluminiozko
freskagarri-pote bat zentimo batean
ordaintzen bazaio birziklatzen duen
pertsonari, enpresak 1,6 zentimotan
berrerosten dio bezeroari, eta horrela
makina errentagarri bihurtzen du. Hala ere,
guk, beste zerbait eskainiko diegu makinak
erabiltzen dituzten bezeroei.



Zertan datza?
 

Edukiontzi horien izena "reverse vending" da, normalean ikusten dugunaren kontrakoa baita.

Lehenik eta behin, erabiltzaileak botilak edo latak bezalako produktu bat sartu behar du
makinan. Geroago, makinak ontziaren barra-kodea irakurtzen du, eta datuak, bolumena eta
pisua alderatzen ditu.

Azkenik, ontzia onartu ondoren, dirua edo diskotekan erabiltzeko deskontu-txartel bat
bueltatzen zaio bezeroari. Horrela, ekintza onak egin dituzten pertsonek dirua irabazten dute
eta birziklatzea sustatzen da.

Edarien aldetik, gure hornitzailea BGroup
izena duen handizkako enpresa saltzailea
izango da, baina ez da bakarra izango. Marka
ospetzuekin harreman zuzena eduki nahi
dugu gure produktuen kalitatea eta entrega
ona bermatzeko, hala nola: Jaggerrekin,
Barceló-rekin, Puerto de Indias-ekin… Beraiei
promozioa egiteko eta horren truke guri
produktuen prezioa txikitzeko. Adibidez, gau
temakikoak eginez marka ospetsuei buruz:
Jagger-martes, Noche en el puerto de Indias… 

Aurreko dokumentuan aipatu dugunez, bezeroen segurtasuna oso garrantsitzua da enpresa
honetan eta horregatik taxi pribatuak eta bus zerbitzua eskaintzen dugu. Hori posiblea izateko,
gure ikaskideek osatutako taxi enpresarekin aliatu gara, Safe Car. Hala eta guztiz ere, diru
kopuru handia ez dutenentzako Non The Club diskotekak duen eredua jarraituko dugu eta
Bilbobus enpresarekin aliantza egiteko asmoa daukagu gure diskotekatik metro geltoki
hurbilenera bezeroak garraiatzeko.

Bestalde, ikasketa-bidaien enpresekin aliantza bat egitea
pentsatu dugu. Horrek esan nahi du gazteek Bilbon ikasketa-
bidaia egiten dutenean gure diskoteka eskura dutela. Horrela
ikusiko dute besteek ez bezalako diskoteka bat. Adingaberik
badago, eskumuturrekoak jarriko ditugu, kontsumi
dezaketen ala ez jakiteko. Horrela, gure diskotekak ahotsa
jarriko du hainbat lekutan, eta jendeak etortzeko eta
esperientzia zoragarria izateko gogoa izango du.


