
ZER EGINGO DUZUE ZUEN PRODUKTUA EDO ZERBITZUA
BEZEROENGANA HELARAZTEKO?

Bideo promozional bat egingo dugu horrela bezeroei gure produktuaren
abantailak eta gure produktua zer egiteko gai den irakasteko modurik
hoberena da (Gure ideia markak gure produktua sustatzea da, adibidez,
kamerak hobera egiten dutenean gertatzen den moduan. Hau da, gure
proiektua mobilak ekoizten dituzten enpresei zuzenduta dago, adibidez,
Apple, gure ideia marka bera gure zerbitzua promozionatzea litzateke).
Horrela produktua erostea nahi duenarentzat bisualki ikus dezake gure
produktua nola funtzionatzen duen eta nola erabili behar den. Gure bideoa
hainbat plataformatan (YouTube, Vimeo, Instagram (kontu bat ireki beharko
genuke)…)  argitaratzea da gure ideia, hortaz pertsona gehiagorengana helduko
da eta gure produktua ezagunagoa egitea lortuko dugu.
Beste alde batetik, gure produktua enpresei saltzeko, beste bideo bat egingo
dugu, eta bezeroak interesa badu, gurekin harremanetan jarriko da akordio
batera iritsi ahal izateko. Hasieran, bideoa gu egingo dugu, eta, enpresa hazten
doan heinean, bideoak kalitate handiagoa hartuko du. Hau da, hasieran, bideo
horren sortzaileak guk  izango gara (enpresei zuzenduta ez ezik, bezeroek ere
ikusi ahal izango dute haien funtzioa, eta, horrela, egiten saiatzen garenaren
ideia bat egin ahal izango dute, gure proiektuan lagundu ahal izateko, bai
ekonomikoki bai ezaguna egitera).


