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SMART CART

Determinar la propuesta de valor. Esta es la
primera accion a tomar en cuenta.

Nuestro producto consiste en un carrito
autosuficiente, es decir lleva un bateria de de
22.2V que le ayuda a empuijar a la persona el
carrito y que se recarga con la rotacion de las
ruedas, que se genera cuando la persona esta
empujando el carrito, la bateria del carrito
también sirve para recargar aparatos
electrénicos.

Conocer el mercado obijetivo.

Somos el unico mercado conocible, no
tenemos competencia.

Los canales de distribucion.

Nuestros canales de distribucién serian por
envios de amazon o si el cliente viene a la
tienda se lo llevaran al momento o se lo
mandamos nosotros en camion.
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Conocer las alianzas estratégicas.

Tendremos 2 alianzas, amazon nos distribuye
las baterias y los carritos Rosaoazul .

La ventaja competitiva.

Nuestra ventaja competitiva es que somos la
unica empresa en este mercado, que tiene muy
buen futuro.

Determinar el precio.

Dependiendo del carrito que quieras van a variar
los precios habran carritos desde 250 a 900
euros.



