
En esta sección vamos a exponer dos puntos esenciales. Primeramente se presentará una
estimación de las tarifas impuestas para las cuotas. Después, se explicará detalladamente
el plan de financiación y las fuentes de ingreso de las que disponemos.

TARIFAS
Primeramente vamos a exponer
una referencia de las posibles
tarifas. Hemos elaborado un
estudio para estar al tanto del
funcionamiento de las escuelas
infantiles de la misma índole
(guardería privada). Según unos
estudios de Eroski Consumer
(fotografía), el precio mensual
medio de guarderías privadas en
España es de 310€, siendo 265€
la media de Vizcaya. Las cifras
equivalen a un servicio de jornada
completa sin incluir suplemento de
servicio de comedor ni ningún otro
servicio adicional.

A raíz de este estudio y teniendo en cuenta nuestro caso específico, hemos formulado una
serie de tarifas adaptadas a nuestros servicios. Las hemos presentado en la siguiente
tabla:

PRECIO

Cuota 257€/mes

Matrícula 97€/año

Comedor 61€/mes

Seguro Escolar 30€/año

Material Escolar 70€/año

Ampliación Horaria 8€/hora



Hemos elaborado las tarifas en función del estudio realizado sobre el mercado actual de
guarderías y haurreskolas, tanto dentro del País Vasco como a nivel nacional. Además, en
Kids’ Zone® estamos muy sensibilizados con la situación económica actual de las
familias, y desde luego lo hemos tenido en cuenta a la hora de determinar los precios de
nuestros servicios.

Existen ayudas otorgadas por el gobierno como el “cheque bebé” que ayudarán a
nuestros padres jóvenes a financiar la guardería.

PLAN DE FINANCIACIÓN

A continuación vamos a exponer las fuentes de ingreso y el plan de financiación del
proyecto.

La fuente de ingreso esencial de Kids’ Zone® van a ser las cuotas que pagan las familias al
obtener nuestros servicios. Van a ser los ingresos regulares y por tanto los que van a
hacer del proyecto una empresa rentable una vez se cubran los gastos de iniciación del
proyecto.

Además también habrá un ingreso extra por parte de las empresas contratadoras, ya que
a la hora de habilitar la zona de trabajo abonarán lo que consideramos la “mano de obra”, el
diseño…

El plan de financiación se ha formulado en función de unos gastos estimados, que se
presentan en el último documento (de título “Estructura de Costes”).

Como se puede apreciar en dicho documento, los gastos base que implica nuestra empresa
son bastante accesibles y realistas, y en principio no tendríamos mucho problema en
financiarlo. Nuestra propuesta de financiación para los gastos base se basa en tres puntos:

● AUTOFINANCIACIÓN: cada uno de los cuatro integrantes del grupo, es decir, los
socios fundadores, va a contribuir económicamente a la construcción del proyecto
Kids’ Zone® a partes iguales, cubriendo cada uno un 22,5% de los gastos base.



● BUSINESS ANGEL: un business angel es una persona
que está dispuesta a invertir su propio capital en tu
proyecto y que a cambio pasa a ser socio de la
empresa. Hay varios business angels españoles de éxito
que podrían ayudar en la fundación de Kids’ Zone®,
como lo son Luis Martín Cabiedes o Vicente Arias.

● CRÉDITOS: en función a lo que nuestro business angel
esté dispuesto a invertir, puede ser o no ser necesario
solicitar un crédito al banco de la empresa, en este caso
Kutxabank.

Además, como medida extra y si estamos satisfechos con la
relación empresarial que hemos establecido con Bonicos
Montessori, estaremos encantados de vender sus productos
en los establecimientos en los que trabajemos, siempre y cuando la empresa en la que
ofrezcamos los servicios esté de acuerdo.


